Kis adattdrol6-torténet. Jovdre lesz 60 éve, hogy 495
az IBM bemutatta a vildg els6 mdgnesszalagos forint
adattdrol6 rendszerét.

Mibél gazdagodtak meg az informatika korszakos
jelentGségt wjitdi, Steve fobs, Bill Gates, a Google
Guys és Mark Zuckerberg?
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Lapunk fokuszaban ez alkalommal az indulé hazai vallalkozasok
allnak. Bemutatjuk kedvenceinket; hazai és nemzetkézi példake-
peiket; megkérdezziik sikeriik titkarol azokat a hazankban in-
dult cégeket, amelyek mar kindtték a gyerekkort, st az orsza-
got is; kariiljarjuk, milyen tamogatasok varjak a most induldkat.
Osszeallitasunk a 10-15. oldalon
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Szolgaltatasok:

DVD Authoring
CD, DVD sokszorositas
Egyedi CD, DVD iras
Csomagolas és logisztika

Elérhet6ségek:
8000 Székesfehérvar, Aszalvolgyi u. 7. tel.: 22/533-571 fax.: 22/533-599 e-mail: vtcd@vtcd.hu www.vtcd.hu
authoring studié: 1021 Budapest, Hiivosvolgyi Gt 54. tel.:+36 1 3921-217 fax:+36 1 3921-238 e-mail:authoring@vtcd.hu
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05 HIGGYUNK A SIKERBEN!
Az IVSZ Start I'T Up
néven inditott kezdeményezése
a hazai I'T-startup cégek tdmo-
gatdsit tlizte ki célul. Mind-
ezt annak érdekében tette, hogy
a feltorekvo kis- és kozépvillal-
kozdsok a lehetd legfelkésziilteb-
ben kezdjenek hozz4 jovijik épi-
téséhez vagy eredményesen foly-
tassk azt.

(J[5 HYDE TECH CORNER

Heti 6sszedllitisunkbdl
megtudhatjik, hogy milyen sze-
lek fajnak a mostani, adatvesz-
téssel kapcsolatos botrianyok ko-
ritl, valamint az is kiderl, vajon
jelent-e barmit az, hogy az USA
kinai felh&t hasznal.

()5 UJABB ANONYMUS-
ALDOZAT

()77 10000 DOLGOZOTOL
VALHAT MEG A CISCO

A napokban megjelent
hirek szerint a Cisco tizezer {8s
leépitést tervez. A cégnek az idén
egymillidrd dollirral kellene

csokkentenie kiaddsait.
()} FELHOK ES ABLAKOK
A Microsoft-partne-
rek Los Angelesben megrende-
zett vildgtaldlkozéjin a cloud
computing volt az igazi csillag.
A partnerek elmult évi teljesit-
ményét elismerd dijesé magyar
sikereket is hozott.

facebook
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BN FOKUSZ s
10 NAGYRANGTT
STARTUPOK

A siker a j6l képzett és
elkotelezett szakembereken, no
meg néha a szerencsén is mu-
lik. A megval6sitds kifogdsta-
lan minGsége alapvetd elvirds
csakigy, mint a kedvezd dr és
a kivédlé, vevGbarit kapesolat,
mert az elégedetlen vevs nem

jon vissza...

13  SIKERGYANUS KEZDOK
Viltozatos témdkkal,

igéretes Otletekkel rukkoltak

ki mostandban a kiillonbo6zé

magyarorszigi korai fizisa vil-

lalkozisok.

BN UZLET s
16  MILLIARD DOLLAROS
OTLETEK
Osszeillitdsunkban
azokat a cégeket és vezetSiket
mutatjuk be, akik a legnagyobb
hatdst gyakoroltdk az iparig fej-

16désére.

18  0SSZEFOGASBAN AZERd
Cikkiinkben tobb

klasztert mutatunk be, amelyek

segitik a startupokat.

2 KONTRASZTOK A KEL-
LEKANYAGPIACON
A gazdasigi véilsig
a tonerek és tintapatronok hazai
piacdra is rinyomta bélyegét.

Szerververkizpont napenergiaval?

Dohogés helyen a Lenovo

v

Bl HORIZONT BN
21 ALYUKKARTYATOL

AZ ADATTAROLASIG

A fenndlldsinak 100.

és magyarorszdgi miikodésének
75. évforduldjit tinnepli az IBM.
Idén lesz 60 éve, hogy a gyirtd
bemutatta a vildg elsé magnes-
szalagos adattdrol6 rendszerét.

B ALLANDO
ROVATAINK Bl

(04 VELEMENY

Kiss Attila: Lott6 6tos
vagy sikeres startup villalkozis?
Egy olyan sikeres startup villalko-
z4s alapitdsira a statisztikdk szerint
kortilbeliil akkora az esély, mint
a lottd 6tosre.
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Kiss Attila

marketingvezetd,

lii| BalaBit Kit

Egy olyan sikeres startup vallalkozas alapitasara, amelybdl igazi jovedelmez6 vallalat fejlodik, a statisztikak szerint
koriilbeliil akkora az esély, mint a lotto 6tosre. Ezt mondjak a szigori szamok.

zerencsére azért ennyire
s nem borts a helyzet, hi-

szen ha a kényszervillalko-
z6kat és a nagyra tord tervekkel
egyébként sem rendelkezd kisvil-
lalkozdkat leszamitjuk, az esélyek
a sikerre mar elérhetik a lott6 né-
gyesét is... Reményeim szerint
azok a startup villalkozok, akik
ezt az irast elolvassik, még jobb
esélyekkel szillnak majd ringbe.
Talan a siker gyakorisiga az 6 ese-
titkben a lotté hirmasét is meg-
kozelit majd! Mindenesetre, mi-
utdn részese lehettem egy igen
sikeres startup véllalkozdsnak —
a BalaBit elsé 10 évében —, a ko-
vetkez@ket sziirtem le.

1. Legyiink merészek a célja-
inkban! Nem szeremék fontossigi
sorrendet feldllitani a most kévet-
kez& pontok kozott, de azért nem
véleden, hogy ezt tettem legelére.
A merészség sokkal tobbet szamit,
mint gondolnank. ElGszor is, aka-
rds nélkiil csak egészen kicsi esély-
lyel érhetiink el nagy dolgokat.
Misodszor, ahogy majd ldmi fog-
juk, sok olyan tizlet dontés van,
amikor célszer( figyelembe venni,
hogy mi lesz a j6v&ben. Ha sikeres
céget szeretnénk, akkor sikeres jo-
viképre kell felkésziilntink. Har-
madszor, ha feltessziik a kérdést,
vajon hogyan torténik a vilagban,
hogy egy kis cég legy6zi a nila
nagyobb, elismertebb, tapasztal-
tabb, tobb eréforrissal rendelke-
z6t, csak egy dologra tudunk ki-
lyukadni: a kicsi cég jobban akar-
ta, eltokéltebb volt, merészebbek
voltak a céljai.

2. Ismerjiik meg 6nmagunkat!
Vagyis azonositsuk azokat az érté-
keket, amelyeket villalkoz6ként vi-
sziink be a cégbe, hogy tudjuk, mi
az, amihez tirsakra vagy alkalma-
zottakra lesz szikség. Az egyiknek
otlete van, a mésiknak pénze, van,
akinek szakértelme vagy tapaszta-
lata, esetleg kapcsolatai, ne adj’ is-
ten vezetdi kvalitdsai. Viszont ar-
ra egészen elenyészé az esély, hogy
ezekkel mind egy személyben ren-
delkezziink. Ez a magunkba te-
kintés nem éppen konnyti, de sok
gondtdl és konfliktustdl szabadit-
hat meg minket a j6vében. Ahogy
én litom, a legtobben egy otlet-
re alapozzdk a startupot, és a sajit
képességeikre mint megvaltoztat-
hatatlan adottsigokra tekintenek.
Pedig ha beismerjiik a gyengesé-
geinket, akkor azokat pétolhatjuk
mids emberekkel, igy el6bbiek nem
vélnak cégiink gyengeségeivé is.

3. Muszaj stratégiai szinten
gondolkodni! Melyek azok az ér-
tékeink, amelyek a versenyel-
nytinket adjak majd? Foldrajzi el-
helyezkedés? Technolégia? Otlet?
Szakértelem? Kapcsolati t6ke?
Bérmilyen erGsségre is alapozzuk
az induldst, tudnunk kell, hogy
a megalapozott villalatok kizdré-
lag a kovetkez6 értékeikkel verse-
nyeznek egymdssal: véllalad kultd-
ra, szervezeti tapasztalat, gazdasa-
gi bedgyazottsig. Minden mds sza-
badon megvisirolhaté. Es olyanra
nem érdemes hosszi tivon ala-
pozni, amihez a versenytarsaink is
pontosan 1gy és olyan aron tehet-
nek szert, mint mi.

4. Ember. Az el6z6bdl kovetke-
zik, hogy a sikeres villalkozasok
igazan hangsilyos értékei manap-
sag az emberekben, pontosabban
az emberi kapcsolatokban vannak.
Lehet sikeres példiul egy nyomda
rovid ideig arra alapozva, hogy
a legdjabb gépekkel dolgozik. De
miér kozéptivon is szamitania kell
arra, hogy versenytdrsai is beru-
hédzhatmak egy ugyanolyan vagy
még tjabb nyomdagépbe. Mivel
a technol6gia a versenytarsak sza-
madra is elérhetd, az a képesség,
hogy mindig a legdjabbat tudja
megvdsarolni, igazdbdl az anyagi
lehetGségeitdl fog fiiggni. Az anya-
gi lehetGségek, vagyis az tizled
eredményesség forrasa pedig, ha
igy fiiggetlenitjiik a technol6gid-
t6l, a villalati folyamatokban kere-
sendd. A jé véllalkozo tehdt erésen
fokuszal az emberi tényezére, és
olyan szervezetet épit, amely a le-
hetS legjobban képes tigyfelek altal
elismert értéket el@allitani.

5. Keriiljiik a zsakutcikat!
Mar érintettem az els pontban
a jovokép fontossagat. Ha sikeres,
prosperélé céget vizionlunk, ak-
kor hosszi tavi dontéseinket is
ennek megfelelGen hozzuk meg!
Nemcsak technoldgiai dontésein-
ket kell meggondolnunk! A szer-
vezeti struktirit, a szervezeti fo-
lyamatokat is célszer( tgy kiala-
kitani, hogy azok sokkal nagyobb
terhelés mellett is miikodjenek.
S6t, akkor mikodjenek igazan!
Mit jelent ez feketén-fehéren? Azt,
hogy hinniink kell a sikerben! Ez
persze nem jelent azt, hogy nem

kell felkésziilni rosszabb forgaté-
konyvekre. De soha ne feledjiik,
hogy a legfontosabb feladatunk
a sikerre valé felkésziilés!

6. Gondolkodjunk a model-
leken kiviil! Akdrmibe is fogsz,
nagy valoszintiséggel lesznek cé-
gek, amelyeket a versenytarsaid-
nak tekinthetsz majd. Mégis, a leg-
jobb, ha sikertil Gjradefinidlnod
a piacot, és olyat kitaldlnod, ahol
csak te vagy jelen egyediil. Lehet
versenyezni egy zsufolt palyan ta-
pasztalt szakikkal, de még jobb, ha
nyitsz egy Gj versenypalyat és at-
csdbitod a kozonséget. A megala-
pozott villalatok rendkiviil felké-
sziiltek a régi szabdlyok szerint
versenyre. Egy igazi startup nem
megy bele ebbe a jitékba, hanem
yjrairja a szabdlyokat. Nem olyan
bonyolult ez, csak el kell szakadni
azoktol a megszokott modellektd],
amelyeket mésok taldltak ki. Ren-
geteg étterem van a varosban? Ne
nyiss egy Wjabbat! Nyiss inkdbb egy
csemege szakiizletet, ahol az dltalad
drult kiilonleges alapanyagokbdl
késziilt ételeket meg is lehet kos-
tolni. Adj az étel mellé receptet, st
mutasd meg azokat a titkos foga-
sokat a konyhdn, amelyeket a sza-
kicskonyvekbdl nem lehet megta-
nulni! Nem éttermet inditottil, de
éttermekbd] fogsz vendégeket csi-
bitani, mikozben 6k a sokéves ta-
pasztalatukkal semmire nem men-
nek ellened, mert egy 4j dimenzi6-
ba helyezted a versenyt. W

Nem értesz egyet? Itt kommmentel-
betsz: attila.blogs.balabit.hu
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hazai startup villalko-
zasok helyzetével kap-
csolatosan altaldnos ké-

pet megfogalmazni nem egyszeri
feladat, mivel minden startup cég
egyedi tulajdonsigokkal rendel-
kezik. Ha mégis meg szeretnénk
vizsgélni, milyen az dltalanos kép
Magyarorszagon, akkor az elem-
zést két kiilonboz6 szemszoghbdl
kell elvégezni. Az els6 a startup
véllalkozdsok belsé felkésziiltsége,
a mésik pedig a piac és a kornye-
zet biztositotta lehetGségek.

Jelenleg a hazai I'T-startup cé-
gek lehetGségei a kitorésre és
kiils6 forrasok bevondsira kife-
jezetten biztatdk; rendkiviil sok
informacié érhetd el az induld
villalatokkal kapcsolatosan, szd-
mos lehetGség kinalkozik kiilon-
b6z6 forrasok bevonisara. Talin
a b8ség zavara és az indulé vil-
lalkozasok felkésziiltsége, vagyis
felkésziiletlensége a legnagyobb
akadalya a sikernek. Természe-
tesen egy jo otlet, egy jo stra-
tégia szintén elengedhetetleniil
fontos eleme egy sikeres startup
vallalkozasnak.

Az indul6 villalatok szempont-
jabdl kifejezetten fontos, hogy
a cég vezetGje vagy az otlet gazda-
ja tisztaban legyen a cég vagy 6t-
let valés értékével. O maga higy-
gyen a sikerben és elkotelezett
tényleges vallalkozé médjara va-
16s stratégia mentén folytassa
a sajat és cége ligyeinek kezelését.

A piac adta lehetGségeket ele-
mezve pedig megallapithato,
hogy az dllam els6dleges fontos-
sagu tigyként kezeli a hazai kkv-
szektor fejlesztését, de a magan-
és kockazatitGke-befektetSk is

Farkas Jozsef
IVSZ Start IT Up

nyitottak a t6kekihelyezésekre.
Az el6z6kon kiviil rendkiviil ked-
vezményes és villalkozobarit hi-
telkonstrukciok is rendelkezésre
allnak. A befektetSk kornyeze-
tében pedig olyan mértékd pro-
jekthidny latszik, hogy még egy
kozepesen jé otlet is komoly
egyiittmiikodési reményekkel ke-
csegtet. Természetesen a forra-
sok rendelkezésre dlldsa 6nmagd-
ban még nem elégséges, de sziik-
séges eleme a sikernek.

Ha ki kellene emelni hirom
dolgot, amelyek megléte a si-
ker kulcsa lehet, vagy amelyek
hidnya akdr a bukdst is eredmé-
nyezheti, akkor az mindenkép-
pen az otlet, az értékitélet és
a felkésziiltség lenne.

— Mint korabban mar emlitet-
tem, egy jo otlet elengedhetet-
leniil fontos. Mikor j6 egy 6t-
let? Ha innovativ, egyedi, fold-
rajzi és nyelvi korlitoktél men-
tes, licencelhet$ vagy konnyen
terjeszthetd, reprodukdlhaté és
valamilyen okndl fogva nagy ér-
deklédésre tart szimot.

A misodik tényezd az értékité-
let. Ez rendkiviil nehéz kérdés,
mert j6 esetben mindenki elfo-
gult a sajit otletével, véllalkozdsi-
val kapcsolatosan. Mégis egy si-
keres vallalkozasnak helyén kell
kezelnie sajat értékét, hisz ez el-
engedhetetlentil fontos a fejlédés-
hez. Pontosan tudni kell, hogy mi
az az érték, amit az 6tlet vagy vil-
lalkozas képvisel, mit kériink ér-
te és mit adunk cserébe. Nem
utolsé szempont egy redlis tizled
terv megléte sem, mivel viszony-
lag hamar kidertl, hogy ennek hi-
dnyiban a jovét illetGen komoly

reményeket nem célszerd taplalni.

Az utolsé tényezd ebben az ok-
fejtésben a felkésziiltség. Mi-
re kell itt gondolni? Példdul fél
siker, ha valaki meggyG6zden el
tudja mondani, mi a terve, mit
szeretne, és azt hogyan kivinja
megval6sitani, valamint milyen
eszkozok kellenek céljai elérésé-
hez. Szintén a felkésziiltség egyik
ismérve, ha valaki tényleges vil-
lalkozéként viselkedik, azaz val-
lalkozik és kockiztat. A lehetdsé-
geihez képest villal inveszticiot
a siker érdekében.

Az el6z6khoz kapesolodva az
IVSZ Start IT Up néven indi-
tott kezdeményezése a hazai I'T-
startup cégek tdmogatdsit tliz-
te ki célul annak érdekében,
hogy a feltorekvd kis- és kozép-
villalkozdsok felkésziiltebben
kezdjenek hozzd jovojiik épité-
s¢hez vagy eredményesen foly-
tassik azt. Ennek egyik eleme
a juniusban sikeresen befejezs-
dott — de Gsszel Gjra meghirde-
tésre kertls — IVSZ Start IT Up
University hat el6adasbol 4llo
programsorozata, amelynek ke-
retében olyan fontos teriileteket
tekintettek 4t, mint a vallalko-
zasfejlesztés, a stratégiai marke-
ting, szervezeti kultdra, tizleti
és pénziigyi tervezés, valamint
a vallalkozasok finanszirozdsa.

Osszegzésként vagy zirszo-
ként megallapithatd, hogy ha van
egy jo otlet és az otlet gazdija el-
hivatott a siker érdekében, a le-
het6ségek szinte hatirtalanok,
de semmiképp nem rosszabbak,
mint a vildg egyéb teriiletein. De
taldn a legfontosabb: hinni kell
a sikerben! ¥

Oraclere
szahott SAP

Az Oracle folyamatos fejlesztd-
munkat végez azért, hogy az SAP®
alkalmazasokhoz a lehetd legjobb
teljesitményt biztosithassa tigy-
feleinek. Legtjabban az SAP-
alkalmazdsok megszerezték a mi-
ndsitést, miszerint az Oracle®
Exadata Database Machine rend-
szerén is mikodhetek, az tigyfe-
lek igy privat felhékon konszoli-
dilhagak az SAP ERP és BW al-
kalmazdsait.

Avaya-dij
a NET'94-nek

dolgozott ki a partnerei altal ki-
nalt szolgaltatasi szintek megité-
lésére. Az Avaya Service Expert ci-
met a kozép-kelet-eurdpai ré-
gioban elsk kozott a NET’54
Uzled Kommunikacié szerez-
te meg. Az Avaya dltal beveze-
hogy segitse az tigyfelek tdjéko-
z0dasdt a call- és contactcenter-
megoldasokat szallit6 Avaya-
partnerek kompetencidinak fel-
térképezése sordn.

Piacot vezet a Novell

A Gartner a biztonsagi informa-
ci6- és eseménykezelés (SIEM) pi-
acvezetdi kozé sorolta a Novellt
2011-es Magic Quadrant jelen-
tésében, a Novell® Sentinel™

és Novell Sentinel Log Mana-
ger termékek értékelése alapjin.
A Garter altal elismert termé-
kekkel a szervezetek egyszeriib-
ben teljesithetik a megfelelGsé-
gi kovetelményeket, és nagyobb
biztonsiggal kezelhetik a koc-
kazatokat.

REGISZTRALJON

Ha szeretné hétrdl hétre a legfonto-
sabb szakmai résztvevikhiz eljut-
tatni az On cégével kapcsolatos
informacidkat, regisztraljon Céginfo
szolgaltatasunkra oldalunkon.

ceginfo.computerworld.hu
—
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Hyde Tech Corner

Ezen a héten Poros Gabor, a Fujitsu Technology Services Kft.
iigyvezet0 igazgatdja és Krasznay Csaba, a HP Magyarorszag IT-
biztonsagi tanacsadoja kommentalja a hét hireit, esemenyeit.

eti Osszeallitisunkbol
H megtudhatjdk, hogy mi-

lyen szelek fijnak a mos-
tani, adatvesztéssel kapcsolatos
botranyok kortil, valamint az is ki-
dertil, vajon jelent-e barmit az,
hogy az USA kinai felhGt hasznal.

Kinai felh6ben az amerikai
cégek

Egyre tobb villalat nyit adat-
kézpontot Kindban. A Gartner
becslése szerint a gyors gazda-
sdgi novekedést mutatd orszag-
ban terjednek el a leggyorsabban
a felhGalapu szdmitégépes szol-
géltatdsok, a kinai hatdsdgok pe-
dig megtesznek min-
dent, hogy orsziguk-
ba vonzzik a kiilfol-
di cégeket. Nemrég
jelentették be egy
olyan I'T-kézpont
épitését, ahol csak
kiilfoldiek bérelhet-
nek iroddkat, és sza-
mukra cenziramen-
tes internetet is ki-
nalnak.
computerworld.hu/
cikk/kinai-felhoben

POROS GABOR UGY-

VEZETO IGAZGATO, FUIITSU
TECHNOLOGY SERVICES KFT.

A felhGalapu szolgaltatisok fejldé-
sének jovGije a globdlis informatikai
felhd, amely térben és id6ben kor-

[ N

Poros Gahor

vezetd igazgato,
Fujitsu Technology
Services hit.

latlan webalapu szolgaltatast tesz
lehetGvé nyilvanos és magancélra
egyardnt.

A megfelelGen
megbizhaté meg-
oldisok — fiiggetle-
nill att6l, hogy az
adott infrastruktd-
rat, alkalmazast vagy
szoftvert a vildg
mely részén veszik
igénybe —, minden
elemiikben garan-

rugalmas kihasznalt-

sdgot,

az SLA-alapt rendel-
kezésre allast, az ar-
képzést, a szamldzast
és tAmogatast.

A Globalis Felho-
platform arra a vilig
minden kontinensén
megvalésitott Tier3+
szint{ adatkozpont-
hal6zatra épiil, amely-
nek kiépitését a vil-
lalat nemrég fejezte
be. Helyi hostingra és
a stratégiai pontokon
végzett adattiikrozés-
re ugyanis még sziikség van. Tech-
noldgiai értelemben azonban végtil
is majdnem mindegy, hogy ezek az
adatkozpontok hol épiilnek, Kina-

ban vagy mashol.

Krasznay
Csaha

taljik az egységes, IThiztonsagi
kévetkez.etes mﬁl<6— tanacsads, dolgot is érd'emes
dést: a dinamikus, HP Magyarorszag megemliteni. Egy-

34 ezer uigyfél adatit vesztette
el a Morgan Stanley

Evente t6bb olyan biztonsagi in-
cidensre deriil fény, amely nem
megfelelGen védett adattovibbi-
tisra vezethetG vissza. Szdmta-

lan olyan eset tortént mar, ami-
kor véllalatok, intézmények pos-
tin igyekeztek tovibbitani nagy
mennyiségii adatot, azonban az
adathordozok (leg-
tobbszor CD/DVD-k)
nem értek célba.
computerworld.hu/
cikk/morgan-stanley-
34ezer-ugyfelvesztes

KRASZNAY CSABA
ITBIZTONSAGI TANACS-
ADO, HP MAGYAR-
ORSZAG

Az esetet illeten két

részt az adatveszté-

sek kotelezd nyilva-
nossagra hozatala mindenkép-
pen kévetendd példa. A korabbi
sajtohirek szerint Magyarorsza-
gon is torvénybe fogjak iktat-
ni ezt a kotelmet, amely egyértel-
mien arra 0sztonoézné a szemé-
lyes adatok kezeldit, hogy az ilyen
eseteket elkertiljék. Ehhez kap-
csolodéan feltétleniil emlitést ér-
demel az a pozitiv tény, misze-
rint Magyaroszigon az Adatvé-
delmi T6rvény mar régota el6irja
a személyes adatok megfelel§ vé-
delmének kotelmét, az adatkezels
szamon kérhetdsége mellett.

Ez a két kovetelmény, azaz

a nyilvanossagra hozatal és a sza-
mon kérhetGség egyiitt bizonyo-
san javitand a cégek adatkezelési
stratégidjit és eljardsait. W\

Ujabh Anonymus-aldozat

Kristof Csaba = Az Anonymus
hekkercsoport, amellyel eddig
tobbek kozott az amerikai,

a spanyol, a torok és a brit ha-
tésdgoknak is meggyilt a ba-
juk, djabb dldozatot szedett, ez-
uttal a bizalmas katonai és kor-
madnyzati adatokkal dolgozé
Booz Allen Hamilton villalatot.
Az Anonymus csoport ldtsz6lag

fittyet hdny arra, hogy a hatdsa-
gok szoros nemzetkozi 6sszefo-
gis mellett inditottak hadjaratot
tevékenységének megakadilyo-
zdsdra. A csapat tagjai tovibbra
is teszik a dolgukat, rdadasul ki-
terjedt és meglehetGsen jol szer-
vezett miikodésiik miatt felsza-
moldsuk er6t probilo feladat.
Rdadasul nem is kis kalibert

szervezeteket, intézményeket
allitanak célkeresztbe.

A Booz Allentdl elsGsorban
e-mail cimeket és jelszavakat
tudtak megkaparintani. Az ed-
digi vizsgilatok szerint leg-
aldbb 90 ezer cimre és jelszora
tettek szert, amelyek egy ré-
szét az incidenst kovetSen az
interneten publikiltik. A Booz

Vezetdvaltasok
a Szamalknal

T6bb személyi valtozis is tortént

a Szamalk haza tdjan:Julius else-
jétol Zdrda Olivér okleveles pénz-
tgyi kozgazdasz a zrt. Gj vezérigaz-
gat6ja. Az igazgat6sag elnoke Havass
Norbert lett, aki 2009-ben részt vett
a Szamalk Szakképzési Kézpont
megalapitdsiban, az 4j igazgaté pe-
dig Havass Zsombor; aki 2009 6ta tag-
ja a Szamalk Holding Vagyonkezeld
Zrt. igazgatdsaganak.

Anders Bade

© A'Telenor 4j pénz-
~ lgyl vezérigaz-
- gat6-helyette-
se 2011. december
1-jét6l Anders Bade
~ . s lesz. A szakember
<IN 2010 6ta dolgozik
a Telenor Csoportnak, el6dje, Fridtjof
Rusten pedig a csoporton beliil néz
wjabb kihivdsok utin. Bade 2003-t61
a Save the Children Norway gyermek-
védelmi szervezemél dolgozott, ahol
7 év alatt pénziigyi igazgatoi, operativ
igazgatoi és ligyvezetGigazgato-helyet-
tesi pozicidkat toltott be. 2010 6ta ve-
zetl a Telenor ASA stratégiai osztalyat.

Sooky Balazs

Miiszaki igazgat6
pozici6t hozott lét-
re az Enterprise
Communications
Magyarorszag,
amely a NextiraOne-
t6l igazolt 4j szak-
embert. Az egységes kommunikaciés
megoldasokat szallit6 I'T-cég vezeté-
se Sooky Bualizst nevezte ki a szervezet
djonnan létrehozott miiszaki igazga-
t61 posztjara. Az j szakmai vezet6 leg-
t6bb feladata kozé tartozik az infor-
matikai rendszerintegracids tevékeny-
ség kibovitése és Gsszehangolisa a val-
lalat eddigi szolgaltatisaival.

Allen egyel6re nem kivinta
megerdsiteni a torténteket.

A cég annyit k6z6lt, hogy biz-
tonsagi szabdlyzata értelmében
nem kommentilja a biztonsigi
eseményeket és azokat a cselek-
ményeket, amelyek a rendszerei
ellen irdnyulnak. W\
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Online videa uj utakon

t6bb mint 20 éves mult-

tal rendelkezd Interface

Kft. {6 tevékenysége egye-
di és dltaldnos szoftverrendszerek
fejlesztése, tizemeltetése alapvets-
en pénzintézet és dllamigazgatisi
partnerek szamdra, valamint ma-
tematikai szoftverek forgalmazasa,
rendszerintegricios tevékenységek
is a profiljaba tartoznak.

"Tekintettel a média és a techno-

l6gia gyors fejlédésére, a piac

igényeire, unids forrds felhaszna-
lasaval a cég 2010-ben kutatis-
fejlesztési projektet inditott,
melynek célja olyan Digitalis
Médiaplatform Rendszer Fej-
lesztése, amely lehetdvé teszi kii-
lonféle videotartalmak online és
offline tovibbitdsit a szolgaltatok
részérdl. A cél egy folyamatvezér-
lést tdimogato rendszer, illetve egy
Web-TV-hez kialakitott platform

keretrendszerének létrehozdsa —

segitségével a kiils§ partnerek tet-
sz0leges szolgaltatisai kozvetlentil
juthatnak el a néz6hoz, interneten
keresztiil. Ilyen klasszikus szol-
giltatds ma még Magyarorszigon
nem létezik.

A folyamatvezérlést timogaté
digitalis médiaplatform segitsé-
gével megnyilhat az Gt a multi-
médiatartalom-tulajdonosok,
szolgiltatok és mobilszolgaltatok
felé egyarant.

Minden olyan vide6, tv, broad-
cast tartalommal rendelkezg vil-
lalkozds, amely szolgaltat6va ki-

van véilni az interneten keresztiil,
Web-TV jellegti misorral célcso-
portjuk lehet. Mindezt megteheti
egy egyszerden kezelhets digitélis
médiaplatform feliileten keresz-
til, amely szimos innovativ meg-
oldissal rendelkezik. Ami a fel-
hasznilékat illeti, minden inter-
netes halézatra csatlakoztathat6
eszkozzel kovethetd a szolgélta-
tds, vagyis megsziinik a hagyoma-
nyos televiziés eszk6zokhoz vald
kototeség, akar tiblagépeken, vagy
okostelefonokon is elérhetévé

vilik a Web-TV.

10 000 dolgozetol valhat

David Imre = A Bloomberg ér-
tesiilései szerint akar tizezer
munkavéllal6jatol is megvalhat
a Cisco az idén. A villalatra je-
lent6s pénziigyi nyomds nehe-
zedik; az dtszervezések révén
kozel egymilliard dollart kelle-
ne lefaragniuk az éves koltség-
vetésiikbol.

Amennyiben a lap értesiilései
helytallonak bizonyulnak, a cég
kozel tizennégy szazalékos glo-
balis elbocsitast tervez; jelenleg
73 400 munkavillalét foglalkoz-
tatnak vildgszerte. A leépités elsé
hulldmara mar augusztusban sor
keriilhet: ekkor hétezer dolgozot
kiildenek el.

meg a Cisco

A hal6zati eszkozgyartoként is-
mert tavkozlési 6rids mdjusban je-
lentette be, hogy jelentGs leépitése-
ket hajt végre az idén. A dontéshez
minden valdszintiség szerint a val-
lalat rendkiviil kedvez&tlen harma-
dik negyedéves pénziigyi eredmé-
nye is hozzajarult: a cég nyeresége
11 szazalékkal visszaesett.

A Reutersnek nyilatkoz6 Brian
Marshall, a Gleacher & Co elem-
zGje szerint a kirdgasokra azért
van sziikség, hogy a Cisco telje-
siteni tudja a céget igazgatd Fohn
Chambers dltal kidolgozott kolt-
ségcsokkentési tervet. Marshall vi-
tatta a Bloomberg értesiiléseit: az
elemz6 nagyjabdl 6tezer {6 elbo-
csdtdsdra szamit. A véllalat korab-
ban négyezer munkavillalot érin-
t6 leépitésrol beszélt. W

Csucstarolo kizepvallalatoknak

z IBM storage megolda-
A sainak legtjabb csaladjat

a Storwize Rapid alkalma-
zastarolok alkogak, amelyek a ha-
tékonyabb adattiroldson keresztiil
az alkalmazasok rendelkezésre 4lld-
st is javigak, gyors bevezetést,
egyszerd feliigyeletet biztositanak.
Az 4 termékek kozé tartozik az
IBM Storwize V7000 kozépka-
tegorids, lemezes tirolérendszer,
amely mar alaparon is nagyvillalati
szint funkcidkat, ezaltal koltség-
hatékony megoldast kinal a kozép-
véllalatoknak az olyan adatintenziv
alkalmazasokhoz, mint példaul az
online — webes és mobil — tranz-
akciok feldolgozasa és a valds ide-
jl analitika.

A Storwize V7000 szdmos olyan
képességgel rendelkezik, amelyet
az IBM nagyvallalati tdrol6meg-
olddsaihoz fejlesztett ki. Olyan
technol6gidk ezek, amelyek lehets-
vé teszik meglévs (régebbi) tarolo-
eszkozok migralasat, hatékony fel-
haszndlasit a megvaltozott igények

titkrében, vagy példaul az adatokat
a felhaszndlasuknak megfelel6 he-
lyen tiroljik és adott esetben auto-
matikusan athelyezik.

E technolégiak egyike az IBM
an. System Storage Easy Tier
megoldisa, amely a legaktivabb
adatokat — példaul hitelkdrtya-
tranzakcidk adatait — automatiku-
san a leggyorsabb elérést biztosi-
t6 SSD-meghajtékra helyezi, mig
a masodlagos adatokat, amelyek
nem igényelnek gyors hozzaférést
és példaul iizletmenet szempontji-
bol nem kritikusak, koltséghatéko-
nyabb taroléeszkozokre mozgatja.
Az Easy 'Tier funkci6 ezaltal akar
200 szazalékkal novelheti a kritikus
adatokkal dolgoz6 alkalmazasok
teljesitményét. Ezenfelil
optimalizilni lehet
az adattiro-
las haté-
konysagit,
olyan m6-
don, hogy

a megfeleld

IBM Storwize V7000

adatok a megfeleld koltség és tel-
jesitmény helyekre kertiljenek.

A tirolémegoldis alapfunkcio-
nalitdsa bvithetd killonféle szoft-
veres megoldasokkal. IBM Flash-
Copy Manager hasznalatival az
alapfunkciénak szamit6 pillanat-
felvétel készitése integralhaté kii-
l6nféle alkalmazisokhoz (DB2,
Oracle, Exchange, SAP stb.). A be-
épitett teljesitménymonitorozasi
képesség segitségével figyelemmel
kisérhetd a rendszer teljesitménye
és a felhaszndlasi kornyezet terhe-
lése. Tivoli Storage Productivity
Center hasznilatival hosszi tava
monitorozisra, riportok készitésére
nyilik lehetGség, aminek segitségé-
vel megérthetd az adatfelhasznalasi

struktira, az adathasznalati trendek
véltozisa és eldrelathatok a jovo-
beni fejlesztési igények.

A Storwize V7000 jol példazza,
hogy az IBM legkorszeriibb inno-
vativ adattirol6 technol6gidi mi-
ként hatjik it a termékportfolio
egészét. Ez a rendszer az Easy Tier
szoftver mellett tartalmazza az
IBM ipardgvezetd storage virtuali-
zacios technolégidjat, a konfigura-
last és a feliigyeletet nagyban meg-
konnyit6 kezel6feliiletét pedig az
XIV utin mintiztak.

Az IBM és partnerei olyan imp-
lementécids szolgéltatisokat is ki-
nalnak a Storwize V7000 rendszer-
hez, amelyek a tervezéstdl kezdve
a telepitésen, konfiguraldson és
tesztelésen 4t a haszndlattal kapcso-
latos ismeretek dtadasdig ivelnek.
Ezek a szolgiltatisok hozzasegitik
a véllalatokat meglévé erdforrasaik
hasznositisahoz, igy az IBM adat-
tarol6 technoldgidival kapcesolatos
beruhdzisok gyorsabb megtértilé-

sét eredményezik. B
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Felhok es

ablakok

A Microsoft-partnerek Los Angelesben megrendezett
vilagtalalkozéjan a cloud computing volt az igazi csillag -

a négynapos konferencian elhangzott bejelentések mindegyike
felh6 vonatkozasii. A partnerek elmiilt évi teljesitményét
elismero dijes6 magyar sikereket is hozott.

World Partner

Conference 2011 nyit6

el6addsiban Steve
Ballmer, a szoftvercég vezér-
igazgatéja a Staples Centerben
osszegydilt, kozel 15 ezer részt-
vevs el6tt a villalat bevételei-
nek 95 szdzalékdt hozé partner-
hélézatnak mondott kdszonetet
azért, hogy a Windows 7 li-
cencek értékesitési adatai min-
den mds operdiciés rendszerénél
gyorsabb novekedést mutatnak.
Azt igérte, hogy a Windows
fejlesztés alatt 416, jovGbeni
verzi6i ugyanilyen nagy és biz-
tos tizleti lehetGséget kindl-
nak majd a cég partnereinek —
az okostelefonokon, PC-ken és
tdblagépeken, a szervereken és
a felh6ben egyarint.

A Windows 7 bejelentése 6ta,
azaz nem egész két év alatt tobb
mint 400 millié licenc taldlc
gazdara. Tami Reller, a Micro-
soft Windows és Windows Live
uzletdgért felel8s alelnoke arra
is rimutatott, hogy a villalati
PC-k kétharmaddn még mindig
Windows XP fut. A Windows
7-re valé migricié — amely mel-
lett a cég felmérése szerint
a felhaszndlok 90 szdzaléka el-
kotelezett — ezért tovabbra is
hatalmas tizleti lehetdséget je-
lent a partnerek szimdra.

Az alelnok példaként a GE-t
emlitette, ahol a migricié ha-
marosan 100 szdzalékos lesz —
ez tobb mint 80 ezer PC Win-
dows 7-re val6 atillitdsit jelen-
ti az oridscégnél. Reller szerint
a migracié mellett szdl az is,
hogy a villalatok ezen a médon
késziilhetnek fel a legjobban

a Windows 8, és ezzel a kiilon-
b6z6 eszkdzokon elérhetd, fel-
héalapu szolgiltatisok és hely-
ben telepitett alkalmazdsok
egyittes haszndlatira. Az alel-
nok hangsilyozta, hogy a Win-
dows 7-et futtaté gépek a Win-

dows 8 futtatdsdra is alkalma-
sak lesznek.

A Microsoft eddig két alka-
lommal - janudrban a CES-en,
majd jiniusban a Computexen
tett kozzé részleteket az operi-
ci6s rendszer késziilg, Gj verzi-
6jarél, annak kib&vitett hard-
verplatform-tdmogatdsarol és
4j, tdblagépeken is j6l hasznal-
hat6 kezeléfeliletérsl. A WPC
2011-en csupdn annyit tud-
hattunk meg, hogy a kovetke-
z6 Windows 8 demoéra szep-
temberben, a Microsoft Build

konferencidjin keriil majd sor
Anaheimben. Reller az operici-
6s rendszer djabb fejlesztései
helyett a Windows Intune,

a Microsoft felhGalapi PC-me-
nedzsment és biztonsdgi megol-
disinak kovetkez6 verzidjit je-
lentette be, amely korldtozott,
nyilvinos béta-viltozatban ér-
hetd el a Microsoft TechNet
hélézatin keresztiil. A Win-
dows Intune j funkciéi tébbek
kozott a szoftverdisztribiciéval
és a tavoli feligyelettel kapcso-
latosak, amelyekre a Microsoft

partnerei értéknovelt szolgilta-
tasokat épithetnek.

Ballmer kiemelte, hogy a 2010-
ben eladott szerverek 75 szd-
zalékin Windows futott, és
tobb nagyvillalat — példdul az
American Airlines és a Boeing
— Windows Azure platformon
fejlesztett olyan alkalmazdso-
kat, amelyek az tigytelek szinvo-
nalasabb kiszolgildsit teszik le-
hetévé. Ugyanakkor azt is elis-
merte, hogy a Windows Phone
még nem viltotta be a hozzi fi-
zott reményeket. A vezérigazga-
t6 agy fogalmazott, hogy a mo-
bil operaciés rendszer piaci ré-
szesedése az elmult évben ,na-
gyon kicsirél nagyon keveset
nétt”, de — a Nokidval kotott
partneri megéllapoddsra utal-
va — hozzitette: az elSttiink dll6
idGszakban ez nagyon sokat vil-
tozik majd.

A Microsoft vezérigazgatéja
a tobb mint 2 6rds nyit6 els-
addsban a szoftvercég vala-
mennyi termékcsoportjat érin-
tette, és az elért eredmények
mellett a fejlesztés Gj irdnyai-
rél is sz6lt. A konferencia részt-
vevéi igy egy litvinyos demén
keresztil abba is bepillantist
nyertek, hogy a Microsoft mi-
ként litja a keresés jovojét.
A szoftvercég és a Facebook
egytttmiikodésének eredmé-
nyeként a Bing példdul k6zos-
ségi képességekkel béviil, az

XBOX-on pedig hangvezérlési
tartalomkeresést és -lejatszast is
lehetdvé tesz.

WINDOWS SERVER 8

ES SOL DENALI

A WPC misodik napjin a Mic-
rosoft divizi6jait vezetd elnokok
adtak izelitSt azokbdl a fejlesz-
tésekbdl, amelyek tobbsége még
az idén elérhetd lesz az 1j ter-
mékverzidkban. Satya Nadella,

a Microsoft szerverek és eszko-
z0k tzletdgit vezetd elnok ki-
emelte, hogy a cég platform-
stratégidja a Windows Azure és
a Windows Server alapjain

a nyilvdnos és a maganfelhd ala-
pu megolddsokat egyarant hat-
hatésan timogatja. Ugy fo-
galmazott, hogy a Microsoft
Hyper-V virtualiziciés meg-
oldist is tartalmazé Windows
Server kovetkezd, 8-as kddne-
v, valamint a System Center
2012-es verziéjaban minden ji-
tds az alkalmazdsokkal lesz kap-
csolatos — a felhaszndlok ugyan-
is ezeket hasznaljak, szimukra
a teljesitmény és a rendelkezés-
re allds a fontos, nem az, hogy
az alkalmazds hdzon belil tele-
pitve vagy a felhében fut. Az év
hétralevé részében megjelend
System Center 2012 egyik dj-
donsdga példaul az Application
Controller lesz, amely azzal se-
giti az alkalmazdsok felhd kor-
nyezetben torténd bevezetését
és feliigyeletét, az SLA-k tar-
tdsit, hogy a szolgiltatisokrol,
azok minden elemérél konnyen
attekinthet6 képet ad az admi-
nisztratoroknak.

Satya Nadella azt is bejelen-
tette, hogy az SQL Server ko-
vetkezG, Denali kédnéven fej-
lesztett verzidja a robbandssze-
riien novekvd adatmennyiség
kezelését és az adatokbdl nyer-
hetd informdcidk elérhetévé té-
telét teszi majd konnyebbé
felh6 kornyezetekben. Mint
mondta, a véllalatok adatvagyo-
na idén vérhat6an 40 szdzalék-
kal fog néni, mikézben az al-
kalmazottak 75 szazaléka to-
vibbra sem fér hozz4 az tizleti-
intelligencia-képességekhez. Az
SQL Server egyik 6j funkcio-
ja, amelyet a Microsoft Project

8 | 2011. julius 19. | WWW.COMPUTERWORLD.HU

COMPUTERWORLD



Crescent néven fejleszt, az adat-
vizualiz4lds terén hoz majd el6-
relépést. A konferencia kézon-
sége egy demon keresztiil gy6-
z6dhetett meg arrol, hogy az 4j
funkci6 segitségével par kattin-
tassal olyan €16 diagramok hoz-
haték létre, amelyek animdcié-
val segitik a viltozasok és kol-
csonhatdsok értelmezését egy
adott id6szakon keresztiil. Az
SQL Server Denali k6zosségi
technolégiai el§zetese (C'TP-
verzidja) a konferencia idején
valt elérhet6vé a Microsoft-
partnerek szimdra. Az elnok
emellett azt is bejelentette,
hogy a Microsoft-partnerek
felhGalapi alkalmazasaikat
mostantdl a Windows Azure
Marketplace elektronikus piac-
téren keresztil is értékesithetik.
Kurt DelBene, a Microsoft
Office divizidjanak elnoke azzal
kezdte eladdsit, hogy a viligon
t6bb mint 1 millidrd PC-n fut
a szoftvercég irodai alkalmazds-
csomagja, amelynek legujabb,
2010-es verzidja otszor gyor-
sabban terjed, mint a 2007-es.
Ugyancsak a Microsoft-part-
nereknek koszonhetd, hogy az
Exchange Server piaci részesedé-
se viligszinten mir megkézeliti
a 65 szazalékot, az Egyesiilt Alla-
mokban pedig ennél is nagyobb,
73 szazalékos. Az elnok kitért az
Office 365 sikeres de-
biitdldsdra is: két hét
alatt 50 ezerrel nétt
a szolgéltatdst teszteld
vallalatok szdma.
DelBene kifejtet-
te, hogy az Office di-
viziéhoz tartozé ter-

kentésében, konnyen bevezet-
het6 és még konnyebben kezel-
hetd. Az eddigi tapasztalatok azt
mutatjik, hogy az 4j felhasznd-
16k egy napon beliil elsajatitjak

a Lync kezelését. DelBene sze-
rint ez nagy lehetdség a partne-
rek szamdra, mivel a nagyvél-
lalati munkahelyek 40-60 szi-
zalékdn ma még nem érhetd

el a val6s ideji kommunikécié
egyetlen formdja sem. A Staples
Center k6zonsége nagy tetszés-
sel fogadta azt a demét, amely

a Lync késziil6, 4j funkciéit, pél-
daul a sz6veges tlizenetekhez
hasznilhaté, azonnali fordit6t

és a HD felbontdst, tobbszerep-
16s videokonferenciat szemléltet-
te. A Lync kliens még az év vé-
ge el6tt Windows Phone-on, va-
lamint XBOX-on is megjelenik
—ut6bbin a felhasznil6k példa-
ul Kinecten keresztiil, azaz gesz-
tusokkal is kezdeményezhetnek
majd videohivisokat.

A FELHO UZLETI MODELLJE

A WPC 2011 harmadik napjin
a Microsoft bejelentette, hogy
5,8 millidrd dolldros beruhi-
zdssal olyan programokat indit,
amelyek a partnerkompetencidk
és tizleti modellek tovibbfejlesz-
tését fogjak segiteni.

Az eddigi tizenetkezel6i kom-
petencia mellett a szoftvercég
mostant6l kom-
munikdiciés kom-
petenciat is beve-
zet azon partner-
villalatok szam4-
ra, amelyek a hang
és videoalapt kom-
munikdcidra is ki-

'
mékeket érintd fej- . terjedd, egységes
lesztések célja a leg- Julie . izenetkezel§ meg-
nagyobb hatékonysig Bennani olddsokat képesek
biztositdsa az egysé- vezérigazgatd szallitani. A jovo év
/

ges tizenetkezelés, az
egytittmikodés, a tar-
talomkezelés, az iiz-
leti intelligencia és

a keresés terén — az ir6aszta-
lon és a felhében egyarant. Pél-
daként a Lync Servert hozta fel,
amely a kapcsolatteremtés j-
szer( formait kindlja a felhasz-
néléknak — egyetlen platformon
egyesiti a kommunikaciés csa-
torndkat, segit a koltségek csok-

Network

Microsoft Partner

majusitol viszont
Osszevonjik a jelen-
leg kiilonall6 rend-
szer-feligyeleti és
virtualiziciés kompetencidt, an-
nak érdekében, hogy a Microsoft
partnerei még hathatésabban se-
githessék tgyfeleiket a magénfel-
hé kornyezetek kiépitésében és
miikodtetésében. Erre a viltozds-
ra a szoftvercég partnerei a jelen-
legi System Center és Hyper-V

a Microsoft Bu-
siness Solutions divizi6janak elnoke
akonferencia masodik napjan beje-
lentette, hogy elkésziilt a Dynamics
AX 2012 gyartasra kész kodja, igy
a Microsoft kozép- és nagyvlla-
lati ERP-rendszerének kovetke-

70 verzioja szeptembert6l elérhetd
lesz. Ugyancsak Gsszel jelenik meg
a Windows Azure platformra épii-
16 Dynamics ERP RapidStart érték-
novelt implementdcios szolgaltatas,
amely a Microsoft vallalatiranyita-
sirendszerének bevezetését és kon-
figuralasat fogja megkonnyiteni.

A Dynamics ERP rendszereket vi-
lagszerte 300 ezer vallalat hasznalja,
szamuk évente 15 ezerrel nd.

A negyedik negyedévben varhatd

a Dynamics CRM Online 2011 szol-
galtatds kovetkezo frissitése, amely
tobbek kozott kozosségi és ipardg-
specifikus funkciokat és tovabbfej-
lesztéseket fog tartalmazni. Tatarinov
arrol is beszamolt, hogy a Microsoft
mostanra teljes egészében dtallt sajat
CRM-rendszerére — korabban ugyan-
is aversenytdrs Siebel tigyfélkap-

kompetencidk megszerzésével ké-
sziilhetnek fel.

Idén augusztusban a Micro-
soft 4j szolgdltatist vezet be
Software Assurance Planning
Services néven. A programon
keresztiil a megfelel6 kompe-
tencidkkal rendelkezs partne-
rek Microsoft-alapd magén- és
nyilvanos felhd kornyezetek épi-
tésével, SQL Server bevezetés-
sel, valamint szoftverfejlesztés-
sel bsszefiiggésben adhatnak
majd szolgdltatdsokat a Micro-
soft Software Assurance tigyfe-
lek szamara. A szoftvercég azt
is bejelentette, hogy a Cloud
Accelerate és Cloud Essentials
programokban részt vevd part-
nerek az eddiginél tobb Lync és
Windows Intune licencet kap-
nak vallalaton beliili hasznélat-
ra. A Cloud Accelerate program
esetében a licencek szdma 2-rél
100-ra, a Cloud Essentials eseté-
ben 10-r8l 25-re né.

Fulie Bennani, a Microsoft
Partner Network vezérigazga-
tdja lapunknak adott interja-
jaban kiemelte, hogy a cloud
computing nemcsak technold-

csolat-kezel6 rendszerét hasznalta.

A Dynamics CRM-et eddig tobb mint
30 ezer véllalat vezette be, felhasznd-
l6inak szdma eléri a 2 milliot.
Eztkovetden Andy Lees, aMicrosoft
Windows Phone divizi6janak elné-
ke lépetta Staples Center kzonsé-
ge elé. Elvadasdban ramutatott, hogy
a digitalis eszkozok piacan az egyik
meghatdrozo trend a konzumerizdcio
—alakossagi ¢s a vallalati felhasz-
ndlasra szant termékek kozotti kii-
lonbségek eltiinnek, és a mobilte-
lefonokat mindinkébb a felhéalapu
szolgaltatdsok hatdrozzdk meg.

A Microsoft ennek jegyében fejlesz-
ti Windows Phone mobilplatformjt,
melynek Mango kédnevii, kovetke-
26 verzioja 6szre tobb mint 500 ji-
tassal fog megjelenni. A Nokia elso,
Windows Phone alapu telefonjai-

val szintén még az évvége elott pi-
acra fog 1épni, ezeket jovire joval
tobb késziilék koveti majd. Lees pi-
acelemzok elorejelzéseire hivatkozva
azt mondta, hogy a Windows Phone
2015-re a masodik legelterjedtebb
mobilplatform Iehet.

giai, hanem iizleti értelemben is
hatalmas viltozdst hoz. A Mic-
rosoft ezért partnerprogramyjit,
amely az eddigiekben a termék-
értékesitési tranzakcidkat ismer-
te el, ugy alakitja it, hogy an-
nak kozéppontjiba a teljes élet-
ciklust lefedé megolddsok és
a folyamatos bevételforrasok ér-
tékelése kertljon. A szoftver-
cég ennek részeként Business
Transformation Workshop né-
ven egy toviabbi kezdeménye-
zést is bejelentett, amely ab-
ban fogja segiteni a partnereket,
hogy izleti modelljiikket a cloud
computing jszert kévetelmé-
nyeinek megfelelGen frissitsék.
A WPC 2011 soran a Micro-
soft tobbek kozott 92 orszagos
partneri dijat is dtadott. Magyar-
orszagon ezt az elismerést a Del-
ta Informatika Zrt. érdemelte ki
a BPOS-szolgiltatis értékesité-
sében elért eredményeivel. Az
idei konferencia misik magyar
dijazottja — mint arrél kordbban
mar beszimoltunk — az XAPT
volt. A céget a Microsoft vilig-
szinten Az Ev Dynamics ERP-
partnerévé vilasztotta. W\
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FOKU* Z

" Nagyra

Sokat hallunk mostanéban'f

vagy - sajnalatos médon - ne
titkarol, amelyek mar atkiizdotték magukat

| KORINTER]U |

0t

is stabil novekedésnek orvendhetnek. Vajon mit tanulhatnak toluk a tobblek7

orkérdésetket Halacsy
Péternek, a Prezi tirsalapi-

t6janak és technolGgiai
igazgat6janak, Kovdcs Tamdsnak,
a LogMeln hazai tigyvezetdjének,
Gyorkd Zoltinnak, a BalaBit tizlet-
fejlesztési igazgatSjanak és Tarai
Péternek, az Aitia elnok-vezérigaz-
gatGjanak tettiik fel.

Computerworld: Honnan jott az 6t-
let, amit meg akartak valésitani?
Halacsy Péter: Az 6tlet eredetérdl
mindig nehéz biztosat mondani.
Alapit6tarsam, Somlai-Fischer Addm
eredetileg épitészként kezdte a ta-
nulmidnyait. Val6szintileg innen
jott az 6tlet mar 2001 kornyékén,
hogy a prezentilandé informéci6t
egy alaprajzra/térképre is el lehet
helyezni. Aki litott mar épitészek-
nek szdnt tervez&programot, az
tudja, hogy ott a nagyitds alapvetd-
en fontos. Addm sajit maginak ké-
szitett prezenticiokat, amelyek az
alapotletet, a térbeli elhelyezkedést
mir tartalmaztik. A prezenticiok
rajzolsihoz profi grafikusok sza-
mira késziilt programot hasznalt.
Amikor én elGszor hasznalni akar-
tam a technikdt, annyira nehezen
ment, hogy megkérdeztem Adi-
mot: miért nem csindlunk hozza
egy szerkeszt6t, hogy grafikai tudds
nélkiil is mindenki szimdra elérhe-
t6 legyen a megoldas.

Kovacs Tamas: Sok otlet segitette

a céget élete soran, amire idaig ju-
tottunk. A két alapvet§ elképzelés
az volt, hogy egy szamit6gép tav-
irinyitisihoz a tivirinyit6 gépen
nem kell alkalmazast telepiteni, azt
egy bongészShoz irt kiterjesztéssel

is meg lehet oldani. A mésik az,
hogy a felhaszndlok t6bbsége nem
akar egyszeri, nagyobb kiaddssal
szoftvert visirolni, inkibb el6fizet
egy kisebb 6sszeget, azt is akkor és
csak akkor, amikor sziiksége van az
elérésre. Ennek nyoman koltozote
a LogMeln a ,felh6be” 2003-ban.
Az els6 valéban eredeti 6tlet volt,

a masodik pedig olyasmi, amely
akkoriban kezdett terjedni a pia-
con, és ezt a trendet nagyon j6 1d6-
ben sikeriilt meglovagolni. Az el-
kovetkezends évek

tesen, hogy szoftverrel végezziink
tavkozlési méréseket, amelyeket
madsok kordbban nagyméretd m-
szerekben elhelyezett hardverrel
oldottak meg. Erre a technikai
tejlédés adott lehetGséget, mert

a 80-as évek végén jelentek meg

a korszert jelfeldolgozé processzo-
rok. A vezérlést pedig hordozhat6
PC-kkel, notebookokkal végeztiik
el, mivel ezek is akkor jelentek
meg. Igy két igen sikeres, vildgvi-
szonylatban is 0j, korszerti miiszert

tudtunk létrehozni,

(madig) a felhd légo- amelyeket neves part-
gosultsigirol foly- nercégek (részben sajit
tatott vitdtdl hango- neviik alatt) viligszerte
sak, de a legnépsze- értékesitettek.

rlibb szolgéltatdsok

(Gmail, Facebook, CW: Hogy talaltak egy-
Twitter, Flickr stb.) masra a csapat tagjai?
mind a felh8ben , Milyen kulcspozicio
miikidnek. Halacsy Peter pianyzott az etsiido-
Gyorké Zoltam: A cég . o szakban?

els terméke egy ::zﬁiﬁgg?afsigazgam H.P: Ad4mmal a BME
veszprémi kollégiu-  prosi Média Okratisi és Ku-
mi szobiban, még az  n———  tatokozpontjaban talal-

egyetemi évek alatt

sziletett meg. A nyilt forrask6da
syslog-ng napléfijlkezels szoftvert
Scheidler Baldzs — 6 ma a cég tigy-
vezets igazgatdja —a UNIX rend-
szereken akkoriban hasznilatos
syslogd leviltisira fejlesztette ki.
A szoftver ma a legjelentGsebb al-
ternativ napl6z6 szoftver UNIX-
kornyezetben, az egész viligon
kvizi szabvinyként alkalmazzak.
Tatai Péter: A Miszaki Egyetemen
tanitottam és kutattam 1986-t6l
2006-ig, és ott — kollégdimmal
egytitt — sikertilt megvaldsitani egy
koribbi elképzelésemet, neveze-

koztam. Kés6bb egyiitt
kezdtiik el épiteni a Kitchen Bu-
dapestet. Innen ismertiik egymast.
Erdekesebb a harmadik alapito,
a Svédorszdgban felndtt, magyar
sziil6ktd] szarmaz6 Arvai Péter tor-
ténete. Péter egy svéd mobilfej-
leszt6 cégnek dolgozott, és sziik-
sége volt egy szovegelemzG szoft-
verre, amit én a BME-n fejlesztet-
tem. Megkeresett, beszélgettiink,
segitettem neki mindenféle szak-
mai kérdésben. Szerette volna, ha
neki dolgozom Svédorszigban. Fél
év mulva mi kerestiik meg 6t: ,,Pé-
ter, van itt egy 6tletiink, mit szolsz

hozza?” El6szor tényleg csak a vé-
leményére voltunk kivincsiak, de
6 annyira fellelkestilt, hogy par h6-
nap mulva mér egyiitt dolgoztunk.
Egyébként mi tudtuk, hogy két,

a termék fejlesztése irant érdekl6d6
ember mellé kell valaki, aki a cé-
get és az tizletet is nagyon j6l épiti.
Sz6val CEO-t kerestiink.

K. T.: A csapat eleinte klasszikus ga-
rézscégként miikodote, el6z6 cé-
geknél megismerkedett bardtok
gytltek egy csoportba. A leginkibb
hidnyz6 pozicié, ahogy az mar len-
ni szokott kiilonosen Magyarorsza-
gon, az zled oldalt vivé és az tiz-
leti kapesolatokat kialakit6 vezetd
volt. Ezt a problémdt nagyon sze-
rencsés médon a szintén régebb-
rél ismert befekteté/vezetd belé-
pése oldotta meg, aki kimondottan
az tizlet oldalra specializdlédott —
j6 kapesolatokkal és megérzésekkel
is rendelkez8 amerikai driember

a mostani CEO-nk.

Gy.L.: A BalaBitet ketten alapitot-
tuk Baldzzsal, aki a csoporttirsam
és bardtom volt az egyetemen.

A munkamegosztis nem okozott
sok fejtorést a kezdetekkor, mivel
Baldzs jol tudott fejleszteni, nekem
pedig jol dllt a nyakkend§. A cég
tobbi tulajdonosaval és elsg kollé-
gdinkkal szintén az egyetemen is-
merkedtiink meg, és nagy 6rom-
mel t6lt el benniinket, hogy tobb-
ségiik a mai napig meghatirozé
szerepet tolt be a BalaBit fejlédésé-
ben. Mara 120 munkatirsunk van,
akik egyt6l egyig az orszag legjobb
szakemberei koziil keriiltek ki.

T. P: F6ként az egyetemi kolléga-
imbdl és hallgatéimbél verbuvils-

10 | 2011. julius 19. | WWW.COMPUTERWORLD.HU

COMPUTERWORLD



dott egy szakmailag nagyon erds
csapat, és részben ma is 6k alkotjik
a cég magjat. Villalkozdsunk el6d-
jét még a fiam alapitotta, aki infor-
matikus, és hozza csatlakozott az
egyetemi csapatunk, amikor kinét-
titk az egyetemi labor kereteit.
Mivel szinte mindannyian kutat6-
mérnokok vagy informatkusok va-
gyunk, marketing és sales bealli-
tottsdgu kollégdkra azota is
sziikségiink van.

CW: Hasznaltak-e a rendel-
kezésre allé csatornakat
(példaul Colabs, StartUp-
Flyer, meetupok, Linkedin -
ha voltak mar akkor) a hiany-
26 tagok megtalalasara?
H.P:: A LinkedInt most is
haszniljuk, meetupokat sze-
retiink timogatni, szervezni,
mert hisziink abban, hogy

a szakmai kozosségek tag-
jai egymastdl sokat tanulhat-
nak. A cég els6 10 embere baratok,
ismerGsok, tanitvanyok koziil ke-
rilt ki. Mdra nagyon profi toborzé
munkatdrsra tettiink szert Csarng
Nelli személyében.

K. T.: Az igazdn gardzscég id6szak-
ban, illetve az abbdl valé kilépés
id6szakaban — tudtommal — nem
igazan voltak még ilyenek (1998—
2004). A fejlesztdi igényt a régi is-
meretségekbdl, az tizlet kapcsola-
tokat a CEO kapcsolatrendszerébdl
sikeriilt megoldani. A szakmai kon-
ferencikra és show-kra természe-
tesen mindig valtottunk belépét.
Gy. L. Tizenegy évvel ezel6tt, ami-
kor a BalaBit megalakult, nem na-
gyon voltak itthon olyan f6rumok,
amelyek kifejezetten a startup cé-
geknek biztositottak volna kom-
munikdciés és megjelenési lehe-
tGséget. A cég sikerét a kitartd és
odaad6 munkdnak, valamint kima-
gasl6 innoviacios képességének ko-
szonhette — mindezek egytitt értek
be a piacon.

T. P: Nem haszniltuk az emlitett
csatornakat, hanem inkabb az
egyetemi kapcsolatok révén bévi-
tettiik a csapatot.

CW: Milyen csatornakon kommuni-
kaltak a projektet a kezdeti szakasz-
ban? Hogyan prébaltak megvédeni
az otletet, mikdzben befektetot
igyekeztek szerezni?

Kovacs Tamas

hazai iigyvezetd
LogMeln

H. P:: Mi nem prébaltuk védeni az
Otletet, most sem védjiik. A jé ter-
méket és szolgaltatast tartjuk iga-
zan fontosnak. Kezdetben bara-
toknak, ismer&soknek adtuk oda

a prezit, és mivel elérhetd a neten,
kénnyen tudott terjedni. Nagyon
sokan irtak rélunk a Twitteren, sze-
rintem ez is sokat segitett. Illetve
taldn a legegyszertibb médon: ami-
kor hasznilod

a prezit, sok
embernek meg-
mutatod, ne-
kik tetszik, és
ugy érzik, hogy
nekik is kell.
Ahogy én ma-
gam is taldlkoz-
tam vele annak
idején.

K.T.: A kezded
id6szakban vi-
szonteladdk ér-
tékesitették

a terméket. Ilyenek viszonylag
konnyen fellelhetSk voltak mar
abban az id6ben is, mivel nagyban
megkonnyitette a munkat, hogy
teljes mértékben letslthetd, kony-
nyen elérhet termékrdl volt sz6.
Kezdettdl fogva gondunk volt a li-
cencek lopdsival — ezt egy elfogad-
hat6é méreékig kezeltiik, de nem
volt cél a tokéletes védelem —, hisz
olyan tgy sincs. Az 6tlet ellopdsa
ellen a legjobb fegyver a folyama-
tos innovacio és fejlesztés. A cég-
nek van néhany bejegyzett techno-
l6giai szabadalma, de igy vagy tgy,
minden lemasolhat6. Azonban ha
mi ugyanolyan titemben fejldiink,
mint az, aki masol minket, mindig
1épéselényben maradunk. Magi-
nak a szellemi tulajdonnak a vé-
delmével (szabadalmi per) inkibb
a novekedési szakaszban kell szem-
benézni, mint a startup szakasz-
ban. Nagyon fontos a j6 dokumen-
tacio és a visszakereshetGség a vé-
delemhez.

Gy. L. A BalaBit els6 és mai napig
legnépszertibb terméke a syslog-ng.
Lévén nyilt forraskoda termékrol
van sz0, a legfontosabb csatorna
maga a kozosség volt, amely a ter-
mék rendkiviil nagy hozzdadott ér-
tékének koszonhetSen kilonésebb
osztonzés nélkiil jarult hozzd an-
nak fejlesztéséhez és terjesztésé-
hez. A syslog-ng taldn a legékesebb

hazai példa arra, hogy miként ala-
pozhatja meg egy indulé villalko-
zas népszeriliségét és akar egész jo-
vGjét egy nyilt forrdskéda (ingye-
nes) termékre.

T. P: Az alapotletet tobben eltulaj-
donitottik, és ezzel konkurense-
inkké lettek, de az idébeli el6nytn-
ket és ezzel — tobbnyire — a piaci
elényt is megdriztiik.

CW: Milyen forrashél finansziroz-
tak a projektet a befektetd megta-
lalasaig? )

H. P: Sajat pénziinkb6l. Es a pro-
jekt elején segitett minket a Ma-
gyar Telekom mentGangyalként.

K. T.: Sajit korlatozott forrsbol, de
a projekt viszonylag gyorsan 6nfi-
nanszirozottd valt, a garazscég for-
mdtumban legaldbbis. Ahhoz, hogy
ebbdl kingjon a cég, elengedhetet-
len volt olyan befektetSkkel dol-
goznunk, akik tudtik, hogy a ter-
vezett novekedés hosszabb, évekig
tart6 befektetést igényel.

T. P:: Az els6 miiszerek eladdsa utin
a projekt 6nmagit finanszirozta.

CW: Részt vettek-e startup-verse-
nyeken? Nyertek-e dijat? Profital-
tak-e abhél, és ha igen, hogyan?

H. P.:2009 dprilisiban elnyertiik

a The Next Web konferencia miso-
dik dijét, és a TechCrunch szerzgje
is az egekbe magasztalta
az otletet. Ez szerintem
sokat segitett a kezdeti
lendiilet elnyerésében.

K. T.: Startup verse-
nyen nem indultunk,

de szamtalan dfjat nyer-
tiink: PC Magazine,
Macworld, ZDNet,
PCPro, SCProfessionals
sth. Ezek elengedhetet-

Gyirko Zoltan
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kiosztott ,,Az év leginnovativabb
tizleti szoftvere” dij volt. Ezek
azonban, az elismerés okozta j6 ér-
zést leszdmitva, nem voltak megha-
tirozok cégtink sikerében.

T. P: Kiemelném, hogy még az
egyetemi id6szak alatt kaptunk egy
nemzetkozi informdaciétechnol6-
giai (ITEA) és haromszor magyar
innovécids dijat; ugyanez a csapat
cégesen is szdmos dijat kapott
(Uzet és Siker f6dij, Deloitte-dij
négyszer, Prince Award, Seal of
e-Excellence). Ezeknek a dfjaknak
marketingértékik van, amelyek hoz-
zdjarultak ahhoz, hogy az Aitia nevet
mdr sokan ismerik a szakmdban.

CW: Szakmai vagy kockazati befek-
tetot kerestek?

H. P:: A szakmdban jartas kockazatit.
K. T.: Kezdetben inkibb szakmai
befektetdt, aki tdllitott a szamokra
egyszerisitett eredményeken.
Amikor a szamok val6sdggd alakul-
tak, illetve olyan tizlet vezetéstink
volt, hogy az eredmények bizton-
siggal tervezhet6vé viltak, akkor
véltunk igazin vonz6va a nem
szakmai befektet6k szamara.

Gy. Z.: A BalaBit esetében ez a két
befektetdi tipus nagyjabdl azonos
ardnyban oszlott meg a cég alapi-
tasakor, sGt ez a mai napig sem vil-
tozott. A tulajdonosok 51 szizalé-
ka a szakmai befek-
tetSk kozé tartozik,
akik a véllalkozds te-
vékenységi koréhez
kapcsol6dé alapos
szakmai ismerettel
rendelkeznek, és
tobben koziiliik

a véllalat vezetésé-
ben is kozremiikod-
nek. A fennmaradé

lenek a felhasznal6i bi- ;'lgzalztgf:tllljeszmm 49 szizalékot pedig
zalom épitéséhez és na- BalaBit az igynevezett bu-

gyon fontosak a verseny-
pozici6 javitisihoz, nem
is beszélve a motivacios értékiikrdl.
Gy. Z.: Amikor elkezdtiik, még nem
léteztek itthon hasonl6 kezdemé-
nyezések. Termékeinket szakmai
férumokon és konferencidkon mu-
tattuk be, mély technoldgiai tize-
neteinkkel pedig els6sorban a mér-
nokoket céloztuk meg. T6bb inno-
véaci6s kitiintetést is nyertiink, mint
amilyen az Informatikai és Hirkoz-
1ési Minisztérium altal 2003-ban

siness angel tipust
pénziigyi befekte-
6k alkotjdk. Nagy segitség volt
szamunkra, hogy olyan jézan, ta-
pasztalt és rugalmas tulajdonosok
érkeztek személyiikben a véllalat-
hoz, akik az els6 pillanatt6l kezdve
a cég hosszi tavi fejlédését tartot-
tik szem elGtt.

T. P: Térgyaltunk velik, de nem

a t8kehidny, hanem a profi szak-
emberek hidnya fogja vissza a fejl6-
désiinket. A mi specidlis szakterti-
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letiinkon a betanuldsi id6 tobb éy,
a munkaterhelés pedig hullimz4,
ezért nehéz az optimdlis 1étszamot
fenntartani.

CW: Eltek-e allami palyazatok, EU-
palyazatok vagy olyan programok
adta lehetdségekkel, mint példaul
a Jeremie?

H.P.: Nem, nem, soha! Nekiink ez
alapelviink volt. Mi el6szor is a pia-
con akartunk bizonyitani, emberek
dltal hasznalt terméket lémrehozni.
Misrészt az allami timogatds min-
dig akkora adminisztriciéval jar,
hogy lelassitott volna minket.

K.T.: A startup fizisban nem, ké-
s6bb igen: az Uj Magyarorszig
Fejlesztési Terv keretein beliil ku-
tatds-fejlesztési palydzaton.

Gy. L.: Természetesen egyes konk-
rét projektekhez igénybe vettiink
allami timogatést, ide értve kii-
16nb6z6 kereskedelemfejlesztési és
K+F pilyazatokat. Viszont a véllal-
kozis finanszirozasaban ezek nem
toltottek be meghatirozé szerepet,
ahogy az egyéb kiilsG forrasok sem.
T. P2 Voltak és vannak magyar és
eurdpai K+F pélydzataink. Bar

a veliik jar6 adminisztricié elég
terhes, és idénként az dllami finan-
szirozds is tervezhetetlentil késik

a szerzGdéses hatarid6khoz képest,
ezek nélkil nem tudndnk tartani

a lépést a fejlesztések terén, mert
nagyon ,,tuddsintenziv” projekgje-

ink vannak.

CW: Milyen teriiletek finansziroza-
sara hianyoztak a forrasok?

H. P Mi a pénziink 90 szdzalékat fej-
lesztSkre koltjik. A Prezi az elmule
miéstél évben cach-flow pozitiv, sz6-
val tobb a bevételiink, mint amit
koltiink. Igazabdl az tizlet beinditi-
sahoz, az amerikai iroda megnyiti-
sahoz volt sziikségtink a pénzre.

K. T.: Leginkibb marketing,
illetve dlland6 support csapat
fenntartasara.

Gy. L.: A villalat organikus nove-
kedéséhez sziikséges egyik legfon-
tosabb déntési pont az volt, hogy
a rendelkezésiinkre 4116 forrdsokat
elsGsorban technoldgiai/technikai
fejlesztésekre vagy pedig sales/
marketing tevékenységre forditsuk.
Azt, hogy mi melyik utat kovettiik,
taldn az szemlélted a legjobban,
hogy még két-harom évvel ezelGtt

is a munkatarsaink nyolcvan szdza-
léka technikai szakember volt. Ma
mér egy picit mds a helyzet, persze
az is igaz, hogy rég nem vagyunk
startup véllalat.

T.P.: Nem a forrasok miatt, hanem
inkdbb sajat bedllitottsigunk miatt
keveset forditottunk marketingre,
és részben emiatt is az eladdsok
olykor nehezen mennek, pedig
pusztin fejlesztésbdl nemigen le-

het megélni.

CW: Milyen szerzddést kotottek

a befektetdvel? Mit igért a hefekte-
to, és mit keért cseréhe? Jo dontést
hoztak-e? llletve milyen buktatok
lehetdségére hivnak fel ezzel kap-
csolathan a most indulé vallalkoza-
sok figyelmét?

H. P: Minden a bevett séma sze-
rint tortént. A befektetd tulajdon-
részért cserébe pénzt tett a cégbe.
Mi megigértiik, hogy nem lopjuk
el a pénzt, nem hagyjuk el a céget
és sokat dolgozunk. O pedig mind-
ezek mellett azt kérte, hogy ami-
kor eladjuk a céget, akkor & kap-
jon pénzt elGszor. Megtériilést
nem igértiink. Ha bukunk, egyiitt
bukunk, ha nyeriink, egyiitt nye-
riink. Ennél ez tényleg csak egy ki-
csivel bonyolultabb a gyakorlatban,
és nem is volt okunk megbdnni

a dontésiinket. Amire viszont fel-
hivndm a mai startupok figyelmét:
legyen a cégiik transzparens, min-
deniik legélis! (A miénk az volt.)
Ha nem baritkoztak meg a gondo-
lattal, hogy mds is belesz6l a cégbe,
akkor ne menjenek kockdzati t6-
kéhez! Ha nem birjdk a nyomast,

a hajtist, akkor se menjenek!

K. T.: A kérdés els6 felére nincs iga-
zan kiadhat6 informdciém. Tel-

jes egészében befektetSi pénzbdl
novekedtiink; a banki kélesénok
til kockdzatosak ezen a teriileten.
A befektetdk teht tizleti részese-
dést kaptak a befektetésiik ardnyd-
ban. Fontos az tizlet bizalom és

az alatdmasztott terv, egy veszte-
séggel szamol6 tizleti terv is jobb,
mint egy val6tlan. A terv sohasem
tokéletes, de amelyik folyamato-
san alulteljesitett, biztosan eliild6zi
a befektet6t, és az altaldban a val-
lalkozds végét jelend.

Gy. L.: Mi alapvetGen szerencsés
helyzetben voltunk, hiszen sikeriilt
megtaldlnunk azokat a befektetd-

ket, akiket nem a gyors osztalék-
szerzési lehetGség, hanem a cég ér-
tékének névelése és hossza tavi
fejlédése motivalt. Ez a mentalitds
nagymértékben
hozzdjarult ah-
hoz, hogy szin-
te kizdrolag sa-
jat forrdsokbol
voltunk képesek
ilyen kivételes
novekedési pa-
lydra dllni. A val-

Tatai Peter

sége a mérnokoktsl mérnokok-
nek filozéfia, amely a termékek
mindségében, teljesitményében
és a fejlesztések kiforrottsigiban
egyarant testet Olt.

T. P: Amikor elindultunk,
egyedi volt az 6tlet nem-
zetkozi szinten is. Ma mdr
inkdbb a kollégik kiemel-
ked§ szaktuddsara tudunk
tamaszkodni, mert a tiv-
kozlés rohamos fejldé-

sével egyre t6bb a konku-

lalat megalakita- rens, és az dtletek nem ele-
sakor kitlizott cé- genddk a sikerhez, a kulcs
lunk minden sze-  elnék-vezérigazgato a megval6sitds, aminek
rénységiinkkel Aitia gyakran igen rogos az Gtja.
egytttis a,, World

domination” volt. CW: Az dtlet egyediségét,

BefektetGinknek pedig egy prémi-
um kateg6rias I'T-biztonsdgi ter-
mékeket fejlesztd, globlis, nem-
zetkozi fokusza villalkozast vizol-
tunk fel. Bar viliguralmi torekvé-
seink még korantsem valtak valora,
azt gondoljuk, befektetSinknek
semmi okuk nem lehet panaszra.

T. P M, ahogy mér emlitettiik, be-
fektetGvel nem dolgoztunk, hanem
pilyazatokkal egészitettiik ki bevé-
teleinket. Sajnos a magyar dllami
pilyazatok feltételei semmilyen
szempontb6l sem optimalisak, és
ez sok problémat jelent nekiink, de
feltehetGen a t6bbi palydzonak is,
ugyanakkor az orszdg érdekeit sem
megfelelSen szolgiljik.

CW: Miben egyedi az dtlet
nemzetkézi szinten?

H. P.: Nincs mds nagyitison alapulé
prezenticios eszkoz.

K. T.: Nem annyira az 6tlet, inkdbb
az otletek sokasiga tesz minket
jobbd: a szolgaltatds hasznalatinak
egyértelmiisége (jo tervezés), az
tizlet modell (el6fizetéses rend-
szer) és az, hogy a piac el6tt tu-
dunk jarni, példiul az egyes eszko-
z0kon val6 megjelenésben.

Gy. L.: Az innovicio és a kreativi-
tds a BalaBit egész villalati kul-
tardjat meghatirozoé alapvets ér-
ték, ami lehetdvé teszi, hogy

a cég osszes terméke egyediil-
illévd vilhasson. A BalaBit meg-
olddsai gyakorlatilag 4j termék-
kategériaként, néha még a ve-
v6i igényeket is megelGzve je-
lentek meg a piacon. A villalat
termékeinek legnagyobb erds-

amegvalésitas mingségét vagy az
atgondolt iizleti tervet emelnék ki
leginkabb sikeriik titkaként?

H. P A sok munkdt, és azt, hogy
nagyon hamar a piacra mentiink.
K. T.: A fontossdgi sorrend szerin-
tem a megvalGsitis minGsége, az
tizleti terv és az Gtlet egyedisége.
A megvalésitis minGségén a ter-
mék/szolgiltatis tervezésének mi-
ndségét értem inkdbb, de termé-
szetesen a kivitelezés minGsége
sem lehet rosszabb. Mindhdrmat
Osszekod a piac és a piaci rendek
ismerete, amelyek nélkiil egyik fak-
tor sem lehetne igazan sikeres.

Gy. L.: Ez a hirom dolog szorosan
Osszefiigg egymadssal, mivel nma-
gdban birmelyik tényez6 kevés

a sikerhez. A ttok nyitja, hogy 4j
dolgokat kell fejleszteni, és kordb-
ban nem létez8, innovativ iizleti
modelleket kialakitani. Bar fon-
tos az aktudlis trendek és a sikeres
véllalatok stratégidjanak elemzé-
se, a mdsolds 6nmagaban nem elég.
Olyat kell alkotni, ami eddig még
nem létezett, és ebbdl kovetkezs-
en nem a multra, hanem a sikerre
készit fel. Ennek eléréséhez pedig
elengedhetetlen a tiszta és vildgos
vizid, a konzekvencia és a magas
kockézatttird képesség, kiilondsen
az els6 idGszakban.

T. P: A siker a j6 és elkotelezett
szakembereken, no meg néha

a szerencsén is malik. A meg-
val6sitds kifogastalan minGsége
alapvet6 elvards, hasonléképpen
a kedvez6 dr és a jo, vevGbarat
kapesolat, mert az elégedetlen
vevé nem jon vissza... w\
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Sikergyanis kezddk

Valtozatos témakkal, igéretes otletekkel rukkoltak ki mostanaban a kiilonb6z6 korai fazisu
magyarorszagi vallalkozasok. Van, aki a ma divatos cloud computingra, mas a k6zosségi
médiara ugrott ra, de akad ,,versenyz6" a zold IT-szegmensbdl is. Bemutatunk néhany
sikergyanus projektet. irta: Szalay Daniel

. INTELLIGENS FOGLALAT

A befektetSk érdeklddését is fel-
keltette nemrég a Smartsocket,
mely ennek koszonhetden gydz-
tesen kertilt ki az Elevator Pitch
Competition 2011 budapesti
startup verseny dontGjébal.

Erki Szabolcs, az 6tletgazda
Remagine Technologies Kft.
igyvezetdje a Computerworldnek
elmondta: az épiiletek (irodaépii-
letek, hotelek, kérhazak, ipari 1é-
tesitmények stb.)
tizemi koltségei-
nek jelentGs részét
az elektromos ener-
gia teszi ki, és az
épiiletben miiko-
dé elektromos be-
rendezések készen-
1éti tizemmobdja, il-
letve a pazarl6 ké-

Erki

-

portra osztand Sket: ,,A f6ként
amerikai startup cégek (Iririga,
Xanboo, Silver Spring Networks,
Tendril, 4Home) smart meter

és szoftvertermékekkel jelennek
meg a piacon, amelyekkel az épii-
letek energiahatékonysdgit sze-
retnék novelni. A misik tipusu
konkurencia a nagyobb villalko-
zasok — ezek felvasarlassal 1épnek
be a piacra (AT &I, IBM) vagy
jelentds belsd eréforrast mozgo-
sitanak sajit energia-
hatékonysigi megol-
dasok kifejlesztésé-

re (Philips, Siemens,
Schneider Electric).
A Smartsocket fejlesz-
tése 8 hénapot vett
igénybe — folytatta
Erki Szaboles. — Sike-
riilt kiemelkedd, 98,5

sztilékhasznilat Szaholcs szizalékos felismeré-
megsziintetése je-  yavyagatd si ardnyt eler”m, amit
lent6s mennyiségi Remagine a jelentds eréforrasok-
koltséget takarithat Technologies Kit kal rendelkezs nagy-
meg évente. Cégiik  mum—— villalatok sem biztos,
megoldésa szamita- hogy ki tudnak fej-

g gy )

saik szerint 14-26 szazalékos éves
megtakaritist eredményez, igy
hdrom év alatt megtériil a kezded
beruhdzis. Az alkalmazott tech-
nolégia kozpont eleme egy olyan
algoritmus, amely képes felismer-
ni a foglalatba dugott elektro-
mos késziilékek tipusszamdt (pél-
ddul ,HP Laserjet 1010”) kiza-
rolag a késziilék altal felvett dram
mintizatinak az elemzésével. Az
igy felismert készulékekhez hoz-
zarendelhetSk azok a hasznala-

ti sémak, amelyekkel automati-
kusan feliigyelhetSk a berendezé-
sek. Példdul megszabhatd, hogy
az épiiletben talilhaté monito-
rokat és nyomtatékat munka-

id6 utin ki kell kapcsolni abban
az esetben, ha legaldbb két 6ran
keresztil alvé dllapotban vol-
tak. Amikor a véllalkozds rivili-
sairél érdeklédtiink, az tigyveze-
t6 ugy felelt, hogy két nagy cso-

leszteni. Ez tobb hénapos 1épés-
el6nyt biztosit nekiink a verseny-
tarsakkal szemben, amit az inno-
vicio frissességével és az 4j verzi-
6k gyors piacra vitelével fogunk
megdrizni.”

A menedzsment a mobil kivi-
teld, foglalatba csatlakoztatha-
t6 termékre egy szolgéltatdsala-
pu bevételi tizleti modellt szeret-
ne épiteni. ,A termék bekeriilé-
si (vagy az alatti) dron érhetd el
azon tgyfelek szimdra, akik leg-
alibb kétéves hiiségnyilatkozatot
véllalnak a kapcsolédé szolgdlta-
tasokra. Ilyen hozzaadott érték-
kel biré szolgéltatds lehet példa-
ul egy policy ajanlérendszer, va-
lamint diagnosztikak, havi ripor-
tok készitése, amelyek jelentGsen
novelik a termékek dltal elérhets
megtakaritdsi és biztonsagi szin-
tet. 2010 nyardn megalapitottuk
a Remagine Technologiest, 6sz-

szedllt a fejlesztSesapat, elkésziile
a prototipus és felkészitettitk

a céget a t6kebevondsra. Az utéb-
bi hénapokban a sales force alap-
jai is kiépiiltek, amivel a pilot
projektek els6 eladdsai zajlanak
éppen. A fejlesztés most a végsd
termékre koncentril, amely a pi-
aci visszajelzésekbdl és otletekbdl
is merit” — mondta az ligyvezeto.

A tucatszdmra szaporodé kupo-
nos website-okkal (Kuponvildg,
Bénuszbrigid, Arbaritok.hu stb.)
szall versenybe egy nemrégiben
kozgazdiszként végzett fiatal-
ember: Géczi Divid mostandban
debiitilt, kiilfoldi mintira indi-
tott oldala, a Kedvét.hu. A Ked-
vezményes Etterem kifejezésbdl
jatékos szoroviditéssel képzett
Kedvét ugyanakkor némiképp
mids koncepci6 alapjin miikodik,
mint kuponos tirsai, igy ki tud
tnni a tomegbdl. Ez az \j szol-
giltatds ugyanis azt kindlja a fel-
hasznaloknak, hogy 1500 forin-
tos asztalfoglaldsi dijért 30% ked-
vezményt ad egy egész tarsasig
éttermi szamldjibol

a rendszeréhez csatla-
kozott helyeken. Ilyen
vendéglaté-ipari egy-
ség példaul a Basulé
Juhdsz, a Hemingway
vagy a Margél. Mir az
induldskor 17 exklu-
ziv budapesti étterem-
ben foglalhattunk igy
asztalt. Az oldal cél-
csoportja — mint azt

BE

Geczi David
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sabb kategéridt is meg tudnak fi-
zetni, valamint azok, akik amuigy
is jarnak hasonlé kategéridja ven-
déglitohelyekre, de a kedvez-
mény miatt rajtuk keresztil fog-
lalnak. Szdmitanak a céges fel-
hasznalokra is, akik az iizleti ebé-
deket, vacsordkat ezen az oldalon
keresztiil foglaljdk majd le, igy
sporolva a koltségeken. Az itt €16
vagy turistaként érkezd kilfol-
diekben is biznak, akiket szillo-
dékon keresztiil probédlnak elér-
ni. Az egész rendszer egyébként
nagyon diszkréten mitikodik. Az
asztaltirsasig ugyanis a kuponos
megolddsokkal szemben nem ér-
tesiil réla, hogy kedvezménnyel
fizetiink. Es hogy mitél lehet si-
keres az oldal a koriilbeliil 40 ku-
ponos oldallal szemben? ,Mert
ez a rendszer hosszi tivon is
fenntarthaté. A kuponos akciék-
nél nyer a vendég és az oldal tize-
meltetdje, de az étterem a kupo-
nos vendégeken nem keres. Ni-
lunk viszont a teljes elkoltott 6sz-
szeg az étteremnél marad, igy
minden egyes vendégen profitot
ér el, és ugye ezek a vendégek az
iires asztalokra érkeznek. Semmi-
lyen adminisztrativ kotelezettsé-
ge nincs, csak fogadnia kell a ven-
dégeket. Természetesen a vendég
is nyer, mivel amennyiben amuigy
is menne étterembe, tud a csat-
lakozott min6ségi helyek koziil
valasztani, igy a végszamldja ke-
vesebb lesz, mint eredetileg lett
volna. Persze mi is a profit miatt
dolgozunk, igy amennyiben so-
kan haszniljik az
oldalt, mi is nyere-
ségesen tudunk
miikodni.” A Ked-
vét bevételei egyéb-
ként az 1500 forin-
tos foglalasi dijak-
b6l szarmaznak; kii-
16n nem kapnak
semmilyen jutalé-
kot és nincs semmi-
lyen csatlakozdsi dij

Géczi David mondta — ﬁHYV?ZEtﬁ sem. A honlap ko-
elsésorban azok a ma- ~ Hedvéthu Kit. rulbelil egy hénap-

ginszemélyek, akik

amugy is mennének

étterembe, de csak alsébb kate-
g6rids helyet engedhemének meg
maguknak, 4m a jelentds mértéki
kedvezménnyel mar egy maga-

ja miikodik élesben.

»A cél, hogy napi
szinten akdr 30-40 foglaldst is raj-
tunk keresztiil intézzenek, de ez
ugy érhets csak el, hogy a céges
felhasznal6i bizist meg tudjuk
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novelni, és a hotelekkel is megfe-
lel6 médon tudunk majd egytitt-
miikodni” - tette hozzd Géczi
Divid, aki szerint a projekt si-
keréhez elengedhetetlen, hogy

a szolgiltatist megismertessék
célkozonségiikkel, illetve tobb
ezer emberrel.

3. DOKIFOGLALO

Szintén foglalds a profilja egy
misik startupnak, dm célkozonsé-
giiket nem az éhes, hanem a be-
teg vagy a meg-
el6zést célul kiti-
z6 emberek jelen-
tik. A foglaljorvost.
hu ugyanis azokat
proébilja megszo-
litani, akik készek
a nethez fordulni
barmilyen problé-
maval, akir n6-
gyogyaszati vizs-
galat céljabdl, bér-

Straub Fanni

korldtot jelenthet, hiszen egyels-
re kevesen engedhetik meg ma-
guknak, hogy privit orvoshoz for-
duljanak, 4m az is igaz, hogy az
dllami egészségligyi elldtds szin-
vonaldval egyre tobben elégedet-
lenek.

. KOZOSSEGI AJANDEKOZAS
Kivel ne tortént volna mar meg,
hogy sziiletésnapjara vagy vala-
milyen piros betis tinnepre tobb
haszontalan ajindékot kapott ta-
nacstalan baritaitol,
rokonaitdl? Erre nyujt
jopofa megoldast a je-
lenleg még a szdrnya-
it bontogaté iChoo.se
(,,I choose”, azaz ,En
vilasztok”), mely ajin-
déklista osszeallitdsira
és a bardmdk segitsé-
gével az dlomajindék
beszerzésére, a hét-
végi bulihoz az elvirt

sik fontos szempont, hogy a cél-
zott timogatdsokat akdr neve-
sitve, akdr névteleniil is sszead-
hatjdk a felajinlék. Fontos tulaj-
donsig még, hogy megsziinteti
az ajindékozds f6ldrajzi korldtait,
és lehetdséget biztosit a rendsze-
res ajindékozdsra azoknak is, akik
eddig a lazibb két6désbdl ad6do-
an nem vettek részt abban, mos-
tantdl viszont beleadhatnak né-
hény forintot valamilyen szuvenir
megvésarldsiba. Ami a konku-
renciit illeti, tény, hogy eskii-

voi listdk és kiil6ndllé webshopok
kivinsdglistdi eddig is létez-

tek a weben, ,,de mi nem a ter-
mék fell, hanem a vigyak fel6l
koézelitiink, visarléink
kardcsonyi, sziiletés-
napi, hétvégi ajindé-
kot vilasztanak maguk-
nak, amelyet az isme-
réseikt6l szeretnének
megkapni. Nem cél-
zottan egy-egy ember-

gyogydszati prob- ligyvezetd hozzavalok Gsszegytj-  t6l, hanem a k6zosség-
lémakkal stb. F6 ACT Line Kft. tésére és beszerzésé- t6l. Osszedobva rd az

szolgiltatisa az e ¢ 520lgdlé kOz0sségi  eréforrdsokat, pénzt, ki-

Sary Andras

orvoskeresés és 1d6-

pontkérés, de ezt megel6zGen
megismerhetjiik a korabbi bete-
gek véleményét is. A webkikot6t
tobbségében holgyek litogatjik,
akik sajat maguk és csalddtagja-
ik szdmdra foglalnak id6pontot —
arulta el Straub Fanni, a mégottes
cég, a tavaly novemberben be-
jegyzett ACT Line Kft. tigyveze-
t6je. Arra a kérdésiinkre, hogy ki-
ket tekintenek sajit konkurensiik-
nek, Straub Fanni els@sorban az
orvoslista oldalakat és mds, indul6
orvos-idépontfoglalé oldalakat
emlitette, de ,,oldalunk hasznal-
hatésdga és erds marketingtink
jelentds versenyel6nyt biztosit” —
mondta. A bevétel egyébként or-
vosoktdl szarmazik, akik a meg-
valésult betegforgalom utin fi-
zetnek. A projekt sikerességét il-
letden annyit tudtunk meg, hogy
a februdri indulds 6ta tobb szdz
foglalds érkezett. Straub szerint
azon 4ll vagy bukik majd az ol-
dal sikere, hogy meg tudjik-e n6-
velni az orvosadatbdzist, és ez-
zel egyidejlileg a litogatészamot.
A rendszerben egyébként csak
maganpraxisi orvosok érhetdk el,
ami véleményiink szerint bevételi

ajindékoz6 alkalma-
zas. A projekt gazdaja, Moldovdin
Csaba szerint, ha valaki nem tud-
ja, mit vegyen baratjanak, meg-
nézi a neten a kivinsaglistdt, és
kacat helyett hasznos dolgot ad
majd. ,Ha pedig valamilyen dri-
ga ajaindékot nem tudok megfi-
zetni, akkor azt kézosen, ssze-
fogdssal tudjuk megvenni, ami-
ben szintén segit a rendszer.” Az
osszefogis egyébként koriillen-
gl az egész otletet, mert karita-
tiv feladatokat el-
litva azonnali se-
gitséget tud nyuj-
tani a rendszer az
arra rdszorul6knak,
elvégre ajandéklis-
tat allithat egy tele-
pilés vagy szervezet

is, a listdra pedig ’
felkeriilhet példaul Molﬂnvan
egy lélegeztetSgép Esaha

is. A karitativ ajan-

dékozis egyik nagy ~ projektgazda
erssége, hogy iChoo.se

nincs sziikség a be-
foly6 pénzek utéla-
gos feliigyeletére. Hiszen a pénzt
célzottan arra koltik el, amire

az adomdnyozdk szantak. A ma-

D

nek milyen ajindékvi-
gyai vannak” — reagalt
a felvetésre Moldovin,

majd beavatott benniin-  m————

ket abba is, hogy a site

bevétele a termékekértékesitésbdl
szarmaz6 jutalék lesz, amelyet

a szerz6dott webshopoktdl re-
mélnek. ,,Ezenfelil megjelenik
egy teljesen 1j értékesitési mod-
szer és feliilet, amelynek lénye-
ge, hogy hagyomanyos reklimok
helyett kizarélag termékelhelye-
zéseket értékesitiink.
Ezekhez kapesolt ér-
tékesitési lehetSsége-
ket biztositunk, az ext-
ra vésarldsokat pedig
olyan tovibbi ajindé-
kokkal erésitjiik, ame-
lyek az eredeti ajan-
dékhoz kapcsolédnak,
igy névelve a maso-
dik-harmadik termék
megvasarldsinak esé-
lyét.” Moldovin meg-
emlitette, hogy az
iChoose miikodését
nem szeretnék a sa-
jat oldalaikon beliil tartani, ha-
nem gombok integrildsiban is
gondolkodnak, mintegy kiegészi-

tarstulajdonos
Savemax.me Kft.

t6 funkcioként a weboldalakhoz.
A csapat egyébként a Budapest
Startup Weekend rendezvényen
alakult meg mérciusban, a don-
t6ben hét mésik projekttel szem-
ben megkaptik a legéletképesebb
véllalkozds kilondijit. A kész ter-
mék egyelére fejlesztés alatt 4ll,
vagyis a bevételre még virni kell.

5. AZ ORSZAG LEGJOBB
AUTOS AJANLATA

Két maganszemély, Sdry Andyrds,

//////

Adverticum alapitdjaként ismert
Veértes Fanos tulajdondban

ill a Savemax.me Kft., mely
consumer to bu-
siness online al-
kuterekre speci-
alizalédott. Ovék
a holvegyekautot.
hu, melynek 1é-
nyege, hogy az
autdvdsirloknak
nem kell végigjir-
niuk t6bb, olykor
t6bb tucat auté-
szalont a legjobb
ajanlatért, az au-
tokereskedSk pe-
dig az orszag ma-
sik felében €16 ve-
vk igényeivel is talilkozhatnak.
Ez talin némi pezsgést hozhat
az autds piacra. ,A méarkakeres-
kedések nyilt és tiszta rendszer-
ben versenyeznek az ajanlatkérés-
re adott vilaszsaikkal. A vésarl6
kiemelt helyzetbe kertil, egyszer-
re tobb kereskedés szill verseny-
be, és nyilt megoldds 1évén egy-
mis ajanlatai ismeretében ad-
nak egyre kedvez6bb ajinlatot”
— emelte ki a lényeget Sary And-
ras. Az autokereskeddk fillérekért
kapnak egy ,,sales munkaer6t”,

a dij ugyanis maximum 5000 fo-
rint havonta és markinként, ami
nemhogy egy 14j kereskedd béré-
hez, de akér egy tizlet ebéd kolt-
ségéhez viszonyitva is ,,nevetsé-
ges”. A cégnél mar Gjabb otle-
tek megval6sitdsin is dolgoznak:
a hasonlé6 elveken miik6d6 utaza-
si alkuteret jelents olcsobbutazas.
hu, illetve a kotelezd szerviz leg-
olcsébb abszolvélasihoz segitsé-
get ny\jt6 olcsobbszerviz.hu-n.
Ezek programozdsa mar a vége
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telé kozeledik. Egyébként a mar
miik6ds holvegyek.hu site-hoz az
oOsszes ismert nagy markakereske-
dés (Ivanics, Baumgartner, Petri-
nyi stb.) leszerz8dott, mindossze
par hét alatt.

A tulajdonosok is elismerik,
hogy a fenti kis dijtétel mellett
csak akkor lehetnek igazdn sike-
resek, ha legalibb négy-6t or-
szagban, és orszigonként mini-
mum 2-3 témakoérben meg tud-
nak jelenni, ugyanakkor tobb szdz
milliés vagy akar millidrdos for-
galomban gondolkodnak.

Bér a géntérkép kutatdsa valo-
szintileg tobbségtinknek idege-
niil hangzik, ha azt mondjuk,
hogy egy mellrikra hajlamosi-
t6 génmutaci azonositisa ese-
tén egy esetlegesen indokolt el-
tavolité miitétrdl vagy terdpi-
arol csak nagyon pontos ada-
tok alapjdn lehet donteni, és ezt
az azonositasi folyamatot meg-
konnyitheti az Omixon cloud
computingos megoldisa, akkor
talin mdr ldtszik, milyen fontos
dolgot is végez az Elevator Pitch
Competition déntéjébe is be-
jutott részvénytarsasag csapata.
Olyan biolégusok,
orvosok, gyogy-
szerkutatok a cél-
csoportjuk, akik ge-
netikai informdciét
szeretnének meg-
hatirozni. A cloud

computingot is se- ‘ §

a zrt. vezérigazgatéja, hangsi-
lyozva, hogy kész, piacon le-

v6 termékrél van sz6, amire mar
megvannak az el-
s6 referenciave-
vok is, és jelenleg az
amerikai piacra 1é-
pés fazisaban van-
nak. Sikeriikhoz —
az értékesitéshez és
részben a fejlesztés-
hez — tovibbi 1,5
milli6 eurd t6ké-

re van sziikségiik.

Bardos
Kristof

jék a lejatszdsi lista sorrendjét —
mondta Bardos Kristdf; a Digital
Natives tizletfejlesztési mene-
dzsere. — K6z0sségi-
vé tessziik a zenehall-
gatist, a zenei kindlat
pedig szinte végtelen,
mert az internetrdl
jatszunk le zenéket” —
tette hozza. A Mixgar
kiillonlegessége még,
hogy néhiny kattin-
tassal le tudja kérdez-
ni a kozosségi pro-
filokbdl a felhasz-

Bércesék cgy ¢bkent iizletfejlesztési ,
két éve fejlesztenek o odocon ndélok zenei izlését
genomikai algorit- Digital Natives (Facebook, Last.fm,

musokat, médsze-

reket. Ha a cég cél-

kitfizései sikeresek lesznek, a be-
tegségek is hatékonyabban or-
vosolhatok majd, iizleti sikeriik
mellett tehdt a magyarok ismét
egy vildghirii dolgot vihetnek
véghez.

Elssorban nagyvirosi fiatalok
a célk6zonsége a Mixgarnak és
a Noispotnak, a két nagyon
hasonlé profilt sikerviroma-
nyosnak. Mindkét fejlesztés 1é-
nyege, hogy a k6zosségi terek-
ben tartézkoddék
okostelefonjuk se-
gitségével beleszdl-
hatnak, milyen ze-
ne széljon. Eltérés
inkabb abban van,
hogy a Mixgar ese-
tében nem sziiksé-

gitségtil hivo I'T- ges kiilon hardver te-
megoldasuk alli- Berces Attila lepitése, egy mezei
t6lag sokkal pon- internetre kotétt PC
tosabb és nagyobb hangkimenetét kotik
hatékonysiaggal vezérigazgata rd a keverGpultra, mig
taldlja meg Omixon Zrt. a Noispotnil egy do-

a genomikai vari-

dcidkat, mint ri-

vilisai (Biomatters, CL.C bio,
Genomatix, DNAStar, DNA Ne-
xus stb.). Az Omixon egyébként
vegyes uzleti modellben gondol-
kodik, egyrészt felhGszamitdsi
szolgiltatds formdjaban, masrészt
dobozos szoftverként is elérhetd
a génszekvenatoros termékiik.
»Az tzled modell része, hogy in-
gyenesen is biztositunk egy alap-
szoftvert” — hizta ald Bérces Attila,

bozkit telepitenek az

adott barba. Mindkét
megoldds hasznilhaté birokban,
kavézokban, éttermekben, iroda-
épiiletekben vagy akdr egy hdzi-
buliban. ,,Ossze tudjuk gytjteni
a vendégek zenei preferencidit,
és lehet6vé tessziik, hogy a nekik
tetsz6 zene szo6laljon meg a ko-
z0sségi terekben. A felhasznilék
emellett a mobiljukon keresztiil
szavazhatnak is a szimokra, igy
kozvetlentil is befolydsolni tud-

késGbb a telefonon ti-
rolt zenékbdl), igy

az 4j felhaszndl6k azonnal ,tel-
jes értékd” tagként jelenhetnek
meg a rendszerben. Ezzel szem-
ben a rivilisoknil a felhaszni-
l6knak tipikusan maguknak kell
ykézzel” felépiteni profiljukat.
Rivilisuk még a Noispot mellett
a Rogbot. Ami a dolog tizleti ol-
dalit illeti: a végfelhaszndloknak
a Mixgar és a Noispot is ingye-
nes. A létesitmények (bdrok stb.)
tulajdonosai jol skildzhat6 alkal-
mi vagy havi el6fizetési dijat fi-
zetnek a szolgéltatdsért, azaz né-
hény eurétdl egészen 200-300
eurds csomagot is vilaszthatnak
attdl fiiggen, hogy mennyi ide-
ig és egyidejiileg hany felhasz-
ndlét akarnak kiszolgélni a he-
lytikon. Szponzoricién keresztiil
a helyieknek dijmentes is lehet a
szolgéltatds. Ebben az esetben

a szponzor fizeti ki
a szolgéltatasi di-
jat. A béta-tesztelés
egyébként ezekben
a napokban indult
meg, a mixgar.com
cimen mar most

s

barki létrehozhat- N
ja sajit helyét egy .

webes feliiletén ke- VII'II:IZE
resztiil. A szolgal- Istvan
tatds a kovetkezd

hetekben dijmente-  Gtletgazda
sen tesztelhetd lesz,  lagomo

ugyanakkor ,,2011
augusztusitol fo-
lyamatosan tervezziik bevezetni
az el6fizet6i csomagokat, és fi-
zetGssé tesszik a szolgiltatdst”
— mondta. Jelenleg a cégnél seed
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és kockdzati t6ke bevondsin dol-
goznak. A zenei szolgiltatis jo-
gi héttere egyébként rendezett,
»2 globdlis szerz6i jogokat kép-
visel§ szervezettel mir megil-
lapodtunk, a kiadéi jogokra fo-
lyamatban van a szerz8dés ali-
irdsa, igy kb. 30 orszdgban lesz
jogositvanyunk a Mixgarrdl ze-
nét szolgaltatni (lefedve Eurépa,
Eszak- és Dél-Amerika, Auszt-
ralia, Azsia jelentSs piacait)”.

8. RETEG AZ EPULETEKEN

Olyan nagyvirosi fiatalok a cél-
csoportja a Tagomonak, akik in-
ternetes megoszt6 eszkozoket
vagy helyfiiggd szolgiltatisokat
(Foursquare, Facebook stb.)
haszndlnak és rendelkeznek
okostelefonnal. A Tagomo célja,
hogy AR (Augmented Reality —
azaz kiterjesztett val6sdg) tech-
nolégidval ,f6lidt” hdzzon a va-
l6sig elé ugy, hogy ezzel egy tel-
jesen uj, lokdciéalapi megjele-
nitést és médiafeliiletet hozzon
létre. ,,Egy mobilalkalmazdsra

és egy webes szolgiltatisra épiil,
aminek segitségével a felhasz-
ndlék tageket (cimkéket) oszt-
hatnak meg mobiljukon keresz-
til az ismerGseikkel vagy a nagy-
vilaggal. A cimke lehet szoveges
poszt, kép, vided vagy akdr egy
mobillal rajzolt digitilis graffiti
is. Ezeket lithat6vi tessziik a va-
16s fizikai térben a szérakozo-
helyeken, éttermekben, boltok-
ban vagy akir a hdzak faldn, vala-
mint a Facebookon és
egy weboldalon, ahol
a felhasznalok a sajdt
jeleiket karban tart-
hatjak és megtekint-
hetik ismeré&seik vagy
barki mds publikus
tartalmait a rendszer-
ben” — mondta Vincze
Istvdn dtletgazda. Ver-
senytars egyébként
béven akad, a legna-
gyobb rivilis a Layar,
de meg kell emli-
teni még a Junaiot

és a Wikitude-ot

is. A szolgéltatdst hirdetési és
szponzoriciés bevételekbdl ter-
vezik tizemeltetni, de még csak
a béta-tesztnél tartanak. W
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| A LEGNAGYOBB PELDAKEPEK |

MILLIARD:S

follaros otigtel

Az informatikat mindig is a ,,korlatlan lehetoségek terepének
tartottak az iizleti elemzdk és befektetdok. Osszeallitasunkba

azokat a cégeket és vezetoiket - otleteket és 6tletembereke
mutatjuk be, akik a legnagyobb hatast gyakoroltak az iparag

nemzetkozi informatikai
szcéndban szimos olyan
vallalkozas és vallalkozé

bukkant fel az elmilt években,
aki pillanatok alatt a feje tetejére
dllitotta a betonbiztosnak tartott
piaci erGviszonyokat, és techno-
l6giai djitasai révén mindennap-
jainkat is dtformalta.

Az informatika torténetében
mindig is kiemelt szerepet jatszot-
tak a profétai tehetséggel meg-
aldott almodozék — ahogy per-
sze a jo eszi €s jo szem ligyes-
kedGk is. Az 6tletembereket ha-
talmas vagyonokhoz és jelentds
tarsadalmi befolydshoz segitet-
te hozzd a nagy amerikai egyete-
meken csiszolt innovativ elméjiik:
Steve Jobs, Larry Page vagy Mark
Zuckerberg kis tilzdssal akdr az
Egyesiilt Allamok elnoki székére
is eséllyel palydzhatna.

KEZDETBEN VOLT...

Az els§ startupok vagy — ahogy
akkoriban j6val gazdagabb ki-
fejezéssel hivtdk ket — ga-
razscégek a hetvenes években,
a felhaszndléi szamitdstechni-
ka hajnaldn jelentek meg Ame-
rikdban. A korszak vékonydon-
gdju, szemiiveges hdsei ahelyett,
hogy Stones-feldolgozisokat
gyakoroltak volna, mini szimi-
t6gépeket épitettek a szil6i hdz
fiskamrdjiban. Az éra két meg-
hatirozé figuridjanak egyike
ma is aktiv — a Wall Street leg-

nagyobb t6zsdei értékii cégét
igazgatja —, mig a masik j6té-
konykodissal és tekintélyes ma-
ganvagyondnak szimolgatasaval
csapja agyon az idejét.

Steven Paul ,,Steve” Fobs 1976-
ban, baritjival, a komputerzseni
Steve Wozniakkal, Ronald Wayne-
nel és az Intel volt mérnokével,
A.C. ,Mike” Markkula Fr.-ral ko-
z6sen megalapitotta az Apple-t.
A kaliforniai Cupertinéban be-
jegyzett cég dobta piacra a vi-
ldg els6 kereskedelmi forgalom-
ban is kaphat6 személyi szimit6-
gépét, az Apple II-t. A két Steve
évek 6ta j6 bardtsagot dpolt: az
elektronikai hackeléssel foglal-
kozé Wozniakot a j6 tizleti ér-
zékkel megildott Jobs dumil-
ta rd arra, hogy épitsenek egy,
az informatika konyhanyelvét
sem beszél6 dtlagemberek dltal is
hasznélhaté mini szimitégépet,
amelyet aztdn j6 haszonnal érté-
kesithetnek a piacon.

Az tizlet bejott, az Apple pe-
dig virdgzdsnak indult és sor-
ban teremte a maga szép kerek,
konvertibilis gytimoleseit — egé-
szen addig, amig 1985-ben Fohn
Scully, a Pepsit6l dtigazolt vezér-
igazgaté ki nem rugatta a cég-
t6l Jobst. Steve felhdzott or-
ral tdvozott, és dithében meg-
alapitotta a high-tech kompute-
rek és szoftverek fejlesztésével
foglalkoz6 NeXT Computert,
majd egy évvel késGbb felvisi-

rolta a Lucasfilm komputergrafi-
kdval foglalkoz6 részlegét, a ké-
s6bb a Toy Story révén Pixar
néven elhiresiilt The Graphics
Groupot. Néhdny évvel késGbb
elfogadta a Disney felvisarla-

si ajdnlatdt, minek révén a Mi-
kiegér-birodalom részvényeinek
7,1 szizalékdhoz is hozzdjutott,
és a cégesoport legnagyobb be-
folydssal rendelkezs egyéni be-
fektetGjévé vilt.

Az Apple kézben, pestiesen
sz6lva, doglédott. A cég nem
szerepelt valami jol az id6kozben
a Microsoft altal gyarmatositott,
PC-alapi viligban — egészen ad-
dig, amig Jobs 1996-o0s visszako-
nyorgését kévetSen az iMackel,
az 0SX operaciés rendszerrel,
az iPoddal, az iPhone-nal, az
iPaddel és az iTunes Store-ral
avilag legértékesebbnek tartott
informatikai gyartéjava nem néot-
ték ki magukat.

William Henry ,,Bill” Gates (a
harmadik) Jobs mellett az infor-
matikai h&skor mésik ikonikus
hésfiguraja. Gates, akit tyuk-
mellével és drétkeretes szem-
ivegével akdr a 21. szdzadi geek
archetipusdnak is tekinthetiink,
Paul Allennel kozésen 1975-ben
alapitotta meg a ma Microsoft
néven ismert szoftverfejleszts
vallalatot.

A BASIC-kel kezdték. Gates
a Popular Electronics egyik
szdmdban olvasott az Altair

8800-as mikrokomputerrdl; ha-
ladéktalanul felvette a kapcso-
latot a gépet forgalmazé Micro
Instrumentation and Telemetry
Systemsszel (MI'TS), és tdjé-
koztatta 6ket, hogy masok-

kal egyetemben éppen egy pa-
rancsértelmezd rendszert fej-
leszt az eszk6zhoz. Persze blof-
folt: sem neki, sem Allennek
nem volt ilyen masindja, de any-
nyit mindenesetre elértek, hogy
a MITS fejesei felfigyeltek ra-
juk, és meghivtik Gket egy be-
mutatéra a cég albuquerque-i
féhadiszdlldsira.

Gatesék par hét alatt Gssze-
dobtak egy Altair-emuldtort — és
persze a BASIC-et. A bemuta-
t6 sikeresnek bizonyult, Allen és
a Harvardrol kikért Gates pedig
illast kapott a villalatndl. A fidk
1976-ban jegyeztették be a Mic-
rosoft markanevet — ezt a min-
denki dltal ismert brandet, amely
az Apple eléretorése ellenére
a mai napig meghatdrozé a civil
és tizleti informatikdban.

A Microsoft 1976-ban fiig-
getlenitette magat a MITS-tél,
majd 1980-ban megkapta elsd
nagy lehetdoségét: az IBM meg-
bizta 6ket bemutatas elott
allé szamitégépiik, az IBM PC
parancsértelmezo rendszerének
megirasaval.

Az IBM-nek opericiés rend-
szerre is sziiksége lett volna;
Gates el6szor a CP/M-et fej-
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leszt6 Digital Researchhoz
(DRI) irdnyitotta Gket, am a két
cég nem tudott megillapod-
ni a licencelési feltételekrol.
A megoldist megint csak a mi
Billiink szdllitotta: az IBM-nek
sikeriilt megegyeznie az dlta-
la protezsalt Tim Patersonnal, aki
a Seattle Computer Productsnil
(SCP) kifejlesztette a 86-DOS
(QDOS) névre keresztelt PC-
kompatibilis megoldist.

Persze a Microsoft is jol
jart, el6bb a rendszer kizaréla-
gos licencligynokeként, késébb
a technolégia teljes jogu tulaj-
donosaként sajit hdtsé kertjé-
ben Grizte az aranytojist to-
jo digitélis tydikot. A Micro-
soft az IBM hardverére adaptalt
PC-DOS kizirélagos szallit6ja-
va vilt, de a jogokat megtartot-
ta. Gates ugy okoskodott, hogy
id6vel val6szintileg tobb gydr-
t6 is klonozza majd a Kék Orids
komputerét, 6 pedig mindegyi-
kiiknek eladhatja majd a vasak
miitkodtetéséhez sziikséges ope-
ricios rendszert. Igaza lett.

ES MEGIS MOZ0G...

A Microsoftnak hosszu évtize-
dekig nem akadt valédi kihivoja.
Gates, aki 2000-re hivatalos fi-
lantréppa képezte ki magit 1995
€s 2009 kozott egyetlen év kivé-
telével toretlentil vezette a leg-
gazdagabb emberek toplistajat,
cége pedig eszméletlen nyeresé-
geket produkdlt. Aztin Bill visz-
szavonult, a nemzetkdzi infor-
matikai piacon pedig uj csillag
tiint fel, az internetes szféra ma-
ig legnagyobb hatasu vallalata,
a Google (jogi) személyéhen.

A keresdoriast két tehetsé-
ges fiatalember Larry Page és
Sergei Brin - kdzismert nevii-
kon a ,,Google Guys” - alapitot-
ta1996-ban. A cég egy szimp-
la iskolai projektbdl nétte ki ma-
git. A stanfordi didkok éppen
a PhD-jiikre késziiltek, amikor
megirtik az internetes tartalmak
kozotti keresést forradalmasité
algoritmust, a PageRanket.

A vilighil6 szent griljanak
tartott keresémotor a korib-
ban alkalmazott technologidk-
kal szemben nem a keresGsza-
vak gyakorisdga alapjan, hanem

a szdjtok egymdshoz valé viszo-
nydt elemezve rangsorolja az in-
ternetes oldalakat: minél t6bb
hivatkozas mutat egy adott ol-
dalra, anndl elGkelGbb helyet
foglal el a Google dltal felallitott
hierarchidban.

A cég a kezdeti id6kben a két
fid egyik baritjinak gardzsa-
ban miikédott. Elsé befekte-
t6jik Andy Bechtolsheim, a Sun
Microsystems tarsalapitéja volt,
aki 1998-ban egy szazezer dol-
liros tSkeinjekcidval segitet-
te hozzi az elinduldshoz az ak-
kor még be sem jegyzett vallal-
kozast. Egy évvel kés6bb Page
és Brin kis hijan elkotyave-

——
A nemzetkazi IT-
szcénaban 5zamos
olyan vallalkozas
bukkant fel amely
mindennapjainkat
is atformalta.

tyélte élete dtletét. Ugy érez-
ték, a Google-lal valé pepecse-
1és mellett nem jut elég idejik

a kutatdsra, ezért egymilli6 dol-
larért eladdsra kindltdk fel a cé-
get George Bellnek, az Excite ve-
zérigazgatdjinak. Bell ajtét mu-
tatott nekik — ezt a dontését bi-
zonydra azota is banja. ..

A Google 1999-ben a Szilici-
um-volgybe, a techcégek para-
dicsomaiba koltozott. Egy évvel
késébb elinditottik sajit hirdeté-
si rendszertiket, amely a mai na-
pig bevételeik kilencvenkilenc
szazalékat hozza. Az alapit6k
2004-ben, a tdzsdére vitelt kove-
t6en dlltak 6ssze Eric Schmidttel,
aki 2010 végéig vezérigazgato-
ként irdnyitotta a céget, és ha-
talmas szerepet jitszott ab-
ban, hogy a Google mdra min-
den idGk egyik legnagyobb I'T-
villalativa n6tte ki magat. Ma
az iparagi elemz8k becslései sze-
rint nagyjabol egymillié szer-
vert miikodtetnek, egymillidrd
felhaszndléi keresést kezelnek és
24 petabajtnyi adatot mozgatnak
meg minden egyes nap.
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A cég rendkiviil gyors nove-
kedési titeme szimos termék és
szolgiltatds kifejlesztését indu-
kilta. A Google ma mir a kere-
sés mellett sajit bongészat, fel-
héalapi irodai szolgéltatdsokat
kindl, kozosségi alkalmazdso-
kat inditott, és meghatdrozé sze-
repet jatszik az Apple i0S-ének
legnagyobb piaci konkurense, az
Android mobil opericiés rend-
szer fejlesztésében.

A ZUCKERBERG-GALAXIS

Az informatikai élet legmeg-
osztobb figurdjanak ma két-
ségkivil Mark Zuckerberget,

a Faceboook alapitéjat tartjdk.
A 2004-ben elinditott k6zossé-
gi oldalnak a becslések szerint
750 millié aktiv felhaszndlo-

ja van, akik mindennapi életitk
mind jelent&sebb részét intézik
ezen az online feliileten keresz-
tiil: tizeneteket cserélnek, cse-
vegnek, képeket, videdkat osz-
tanak meg egymaissal, kiilonféle
szolgaltatdsokat vesznek igény-
be, taldlkozdkat egyeztetnek.

A Facebook példatlan siker; ala-
pitéjanak élete pedig példatian,
Hollywood altal is megénekelt,
bar nem minden visszassagtol
mentes sikertorténet.

Zuckerberg 2003-ban, har-
vardi gélyaként irta meg
a Facebook elédje, a Facemash
kodjat. Az oldal a ,Hot or not”
nevi szdjthoz hasonléan mi-
kodott: a helyi didkok évfo-
lyamtdrsaik fotéit hasonlithat-
tdk Ossze rajta, és eldonthették,
hogy egy-egy ismerdsiiket ,,sze-
xinek” taldljik-e vagy sem. A fi-
atal informatikuspaldnta nem
sokat torte a fejét azon, hogyan
jusson hozza didktarsai fotdi-
hoz, egyszeriien betort a har-
vardi hdldzatra, és letoltotte az
ott taldlhaté profilokat.

A Facemash zajos sikert ara-
tott annak ellenére is, hogy par
nappal az elinditdsit kovetd-
en a kampusz felhdborodott ve-
zetése levetette az internetrdl.
Zuckerberg némi ejnye-
bejnyével meguszta az akci-
ot; képességeire pedig tébben is
felfigyeltek — koztiik két végzbs
hallgat6 — a sndjdig Winklevoss
ikrek —, akik megbiztik egy dl-

taluk megalmodott k6z5ssé-
gi oldal, a HarvardConnection.
com programozdsival.

Mark neki is latott az oldal
elkészitésének, dm ahelyett,
hogy megbizéi elképzeléseit
ontotte volna bitekbe, a sajat
szakallira buzgélkodott, és
2004 februdarjaban fi alatt elin-
ditotta sajit k6zosségi oldalit,
a Thefacebookot. Az eredeti
otletgazdik persze leesett dllal
nézték, hogy mi tortént a ha-
tuk mogott — és késébb tobb al-
kalommal is beperelték az if-
ju szdmitdstechnikust —, dm ez
Mark és a Facebook karrierjét
tekintve margindlis epizédnak
bizonyult.

Az oldal eleinte csak a har-
vardiak szdmdra volt elérhe-
t6, de rendkiviil gyorsan ter-
jeszkedett, és alig egy évvel ké-
s6bb mdr valamennyi nagyobb
észak-amerikai egyetem didk-
ja ezen keresztil intézte ligyes-
bajos dolgait. Zuckerberg hi-
rom bardtjit — az tizleti tigye-
kért felelés Eduardo Saverint,
Dustin Moskovitz programozoét
és Andrew McCollum grafikust
—is bevette a buliba, s 2004
nyarin velik meg is alapitotta
sajit vallalkozdsit.

A Facebook Palo Alt6ba kol-
tozott, Sean Parker, a Napster
fenegyereke pedig elnokként
csatlakozott Zuckerbergékhez.
A cég 2005-ben Facebookra val-
toztatta a nevét, és elinditotta
a szdjt kozépiskolasoknak szdnt
viltozatat. Néhany hénappal ké-
sobb tébb nagyvallalat munka-
tarsai - igy az Apple és a Mic-
rosoft — is csatlakoztak a portal
felhasznaléihoz; 2006-ban pedig
a nagykozdonség szamara is elér-
hetévé valt az oldal.

A Microsoft 2007-ben jelen-
tette be, hogy 240 millié dol-
larért megvasarolta a Facebook
részvényeinek 1,6 szdzalékit.

A befektetést kovetGen pillana-
tok alatt 15 millidrd dollarra ug-
rott a cég becsiilt értéke. 2009
janudrja 6ta folyamatosan ng

a latogatottsiga és a felhasznaloi
bazisa, ma az egyik legnagyobb
befolydst, hatalmas fejl6dési po-
tencidllal rendelkezd informati-
kai villalkozdsnak tartjik. W1
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Osszefogashan az erd

Az indulé informatikai vallalkozasokat az ugynevezett klaszterek is segitik az
egyiittmiikédés, a kapcsolatok épitése révén. Osszeallitasunkban tébb ilyen
szervezddést mutatunk be. Irta: Vass Enika

dra a klaszterek a mo-
M dern gazdasagi kornye-

zet aktiv résztvevdi és az
4j szegmensek megteremtésének
lehetGségét hordozzak magukban.
— Az Eszak-magyarorszagi Informa-
tikai Klasztert 2007-hen alapitot-
ta a Miskolci Egyetem és négy in-
formatikai vallalat: az IND Kft., az
evosoft Kft., az RTM Szoftver Bt. és
TP Hungary Kft. — vilaszolta kérdé-
stinkre Tajthy Krisztina tigyveze-
t6 igazgatd. Az Infoklasztert azzal
a céllal hoztak létre, hogy miiko-
désével elGsegitsék:
—a régio érintett szervezeti
egytittmikodési halézatanak ki-
alakuldsit;
—a meglévs IKT-kapacitdsok ha-
tékonyabb mikodtetését, a szi-
nergiak kihasznaldsat;
— a régi6 verseny- €s tGkevon-
z6 képességének novelését, vala-
mint a foglalkoztatottsdg nove-
kedését;
—a magasan képzett informati-
kai szakemberek régioba vonza-
sat, illetve helyben tartdsat (td-
mogatni a vissza-, illetve letele-
pedést), ezdltal is novelni a régié
és Miskolc szellemi t6kéjét;
— a kapesolatok erGsitését kozép-
és fels6foku informatikai kép-
zéssel, kozosen koordindlt tu-
dasitadason keresztiil timogatva
azt, hogy az onnan kikerilé fia-
talok azonnal megfeleljenek a ré-
giéban miikods informatikai cé-
gek altal tdmasztott magas szak-
mai kovetelményeknek;
— erGsiteni a klaszterben részt
vev cégek érdekérvényesits ké-
pességét; illetve
— a helyi informatikai cégek
egyuttmiikodését, az uzleti lehe-
téségek bovitését.

Ma a négy alapito taggal Gssze-
sen 39 tagja van a klaszternek, hisz
az egyetemeknek és a kisebb kuta-
tomihelyeknek is van helyiik itt.

REGIOS JELENLET ES TEVEKENYSEG
— A klaszter bovitése folyamatos —

az elmult idszakban 1) tagokkal

gazdagodtunk, de jelenleg is sza-
mos megkeresést kapunk tagnak
jelentkezd viallalatoktdl — folytat-
ta az tigyvezetd igazgat6. — Abelé-
pd tagvallalatokkal szemben fon-
tos kivetelmény, hogy legyen régios
jelenlétiik és tevékenységiikkel va-
I6ban tamogatni tudjak a klaszter
munkajat, azaz azonosulni tudjanak
a torekvéselkkel, és aktiv tagokka
fejlodjenek a klaszteren heliil.

Ami pedig az elmult idGszak
megvalGsitisait illed, a klaszter
a Regionilis Operativ Program
(ROP) keretében induld kiaszter
kategoridban timogatast kapott
fejlesztésre, igy tobb hasznos prog-
ram is megval6sulhatott. Rendsze-
res workshopokon erdsitik a bizal-
mi kort, ezeken osztjdk meg egy-
mas kozott az otleteket, ily médon

megval6sitisuk is konnyebb. T4-
mogatjdk a kutatds-fejlesztési
pilyazatok megirisat, felhivjik

a figyelmet az iparag-specifikus
addszabalyokra, a lehetségekre és
a buktatékra is. Az oktatdsi intéz-
ményekkel is elmélyitették a kap-
csolatokat, a fokusz pedig nem ki-
zirdlag az oktatdson, hanem az in-
formatikus hallgatékon is van, hi-
szen 'Tajthy Krisztina szerint

a veliik val6 kozvetlen kapcsolatte-
remtés kulcsfontossigi egy regio-
nalis klaszter életében.

INDULO ES FEJLODO KLASZTER

Az tigyvezets igazgato tdjékoztatisa
szerint junius végén zarult az in-
dulé klaszter pélyazat, de parhu-
zamosan a fejlodo klaszter kategori-
dban is nydjtottak be a kovetkezd

Penz - dtletekre is

A Day One Capital - friss alap-
kezel6 cég, amely 2011 jimiusa vé-
gén kapta meg a PSZAF-16l, az en-
gedélyt, hogy befektet6ket gyiijtson
az alaphoz. Terveik szerint nydr vé-
gére osszegyiilik mar a befektetés-
hez sziikséges pénz, feldll az alap,

és el tudjak kezdeni a kihelyezése-
ket. Pdsztor Aurélbefektetési igaz-
gato szerint az induld, még csupan
otletszinten létez6 vallalkozasoknak
hdrom dolgot kindlnak: t6két, me-
nedzsmenttudast és tapasztalatot, il-
letve tizleti kapcsolatokat.

Az igazgatd szerint a magyar piacon
tevékeny, 16bbi befektetési alaptol
cltérGen olyan vallalkozasokat keres-
nek, amelyek 10-20 milli6 forintos
befektetéssel mar komoly eredmé-
nyeket, gyors novekedést tudnak fel-
mutatni. Nem titkoltan ezek olyan
vdllalatok legyenek, amelyek a nem-
zetkozi piacon is sikereket érhet-
nek el, igy az [T-véllalkozasok kifeje-
zetten a célpontban vannak. A pénz
mellett - tapasztalatuk szerint —
ezeknek a vallalkozasoknak dltald-
ban nincs villalatvezetési tuddsuk,
ezért tartjak fontosnak a vezetési ta-
pasztalatok atadasat. Tovabba tizle-
ti kapcsolatokban sem bovelkednek,

pedig gyakori, hogy a magyar piacon
miikod6 multi vagy nagy magyar cég
épp egy 6vékéhez hasonlo odetet ke-
res, csak nincs meg kettejiik kozott
a kapesolat.

A DayOneCapital egyféle tandcsadéi
szerepetis elldt, hiszen teljesen mas
szempontbol vizsgaljak meg az adott
vallalkozdsokat, hidnyossdgaikat
konnyebben fel tudjak fedni. Terveik
szerint nemcsak a DayOneCapital-
alapot, hanem tovabbi befekteté-

si alapokat is szeretnének létrehozni
— ez nyilvan sokban fligg a mogottes
befektetoktol is.

Pdsztor Aurél hozzitette: nemesak

a befektetési alap osszehozasan dol-
goznak, hanem parhuzamosan t6bb
érdekes céggel is beszélnek — eddig
osszesen harminccal —, koziiliik tobb
vallalkozdssal mar meg is egyeztek,

s csupdn az alap felallsdra varnak.
Ilyenkor altalaban a befektetés fejé-
ben bizonyos szazalékot vasarolnak
meg a cégbol, igy nyilvan bizonyos
részben a jovobeni eredményekbol
is részesiilnek. A DayOneCapitalnal
nemcsak keresik, hanem varjak is

a friss otlettel jelentkezoket. Elér-
het6ségeik a www.dayonecapital.hu
weboldalon talalhatok.

id6szakra vonatkozé terveket. Re-
mélik, hogy ezt a pélyazatot is po-
zitivan birdljdk majd el. Akkreditilc
innovéciés klaszterként olyan ko-
z0s beruhdzist val6sitandnak meg,
melynek célja a regionalis kutati-
si kapacitds novelése: az egyetem,
a fGiskola és a kiilonb6z6 cégek
részvételével szerverkapacitasokat
létesitenének, amelyek tivegsza-
las kapcsolaton keresztiil kommu-
nikdlndnak egymassal. Ezt a kapa-
citast a tervek szerint f6leg cloud
computing kutatisokra hasznosit-
jak majd, midltal t6bb tagvallalat
jovébeli fejlesztéseit is timogatjdk.

A pilyazati forrasok mellett kolt-
ségvetésiik masik része a tagok be-
fizetéseibdl 4ll. Azonban a hosz-
szabb tavi programok finansziro-
zisihoz ez még nem elegends, igy
bevételtermeld szolgiltatisok be-
vezetésén is dolgoznak.

A fejlodd klaszter pilydzar meg-
nyerésén tul a szervezGdés fejlesz-
tését a jovGben hdrom nagy pillé-
ren képzelik el: 1. kapcsolatépités
az egyetemi/fGiskolai hallgatdkkal
— motivaci6 erdsitése a klaszter al-
tal szervezett atfog6 programokon
keresztiil (példaul egy informatikai
szakkollégium elinditdsin dolgoz-
nak); 2. kapcsolatépités mds, a régi-
6ban mtik6ds ipardgi klaszterekkel,
hiszen sok kapcsol6dasi pontot
tudninak a klasztereken keresztiil
aktivizalni; 3. kapcsolatépités a tob-
bi informatikai klaszterrel. Nagyon
fontos a kozos halozatépités és ér-
dekképviselet, az ICT Klaszterek

Féruménak tovabbfejlesztése.

APOLNI A MISKOLCI TUDAST

Az alapit6 IND Group tigyvezetd
igazgatoja, Vinnai Baldzs szerint
miskolci gyokert cégként fontos-
nak tartottik, hogy az Eszak-ma-
gyarorszagi Régi6 ICT-lehetGségei
tejlédjenck. A klaszter alapitasa-
nak egyik fo célja a magasan kép-
zett informatikai szakemberek régi-
6ba vonzasa, illetve helybhen tarta-
sa. Ennek egyik eszkze a kapeso-
latok erGsitése kozép- és fels6foka
informatikai képzéssekkel, kozosen
koordinlt tudisitaddson keresztiil
timogatva azt, hogy az iskolapad-
bol kikeriil6 fiatalok azonnal meg-
feleljenek a régioban miikodé in-
formatikai cégek altal timasztott
magas szakmai kovetelményeknek.
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Vinnai Baldzs szerint a klaszteren
keresztiil szamos egytttmiikodést
sikeriilt €letre hivniuk. A kutatds-
fejlesztési palyazatoknak koszonhe-
t6éen kozos projekteken dolgoztak
mis klasztertagokkal is. Az akkre-
ditalt klasztertagsig révén rdadasul
idén lehetdség adodott az akkredi-
talt klasztertagok korében pélydzni.
A kozos projekteken til fontos kér-
dés a régiéban a munkaer6-utin-
potlis: a cégek fejlodésének egyik
feltétele a megfeleld tudassal és
agilitdssal rendelkez frissen vég-
zett informatikusok jelenléte a ré-
gidban, a térség megtarté erejének
novelése. Ebben az egyéni progra-
mok mellett a klaszter altal szerve-
zett rendezvények is segitenek.

Az tigyvezet§ bizik abban, hogy
a klaszter aktivitdsa a jovGben sem
fog csokkenni, Gjabb tagokkal bé-
viil, akik a meglévSk szdmara is
djabb lehetGségeket jelentenek
majd az egyttuntikodésekre. Azt
szeretnék, ha az egyetemistdk, fGis-
koldsok is aktivan bekacsol6dndnak
a klaszter és az IND programjaiba,
és egyre tobb fiatalt tudndnak a cég
miskolci székhelyén alkalmazni.

SPECIALIS SZAKTUDASSAL

A Klaszter tagja az fps webtigynok-
ség. Ugyvezet$ igazgatSja, Horvith
Gyorgy szerint azért léptek be

a klaszterbe, mert miskolci, I'T-
szektorban tevékenykedd villal-
kozasként szerették volna megis-
merni a kornyezetitkben 1év6 ha-
sonlé vallalkozasokat. Szerintiikk
egy vallalkozds nem érthet min-
denhez, nem lehet minden te-
riilet szakértGje. A klaszterben
szamos olyan véllalkozis van,
amely egy-egy teriilet specialis-
tdja. Igy egyes egyedi és kiilon-
leges szakértelmet igényl6 fel-
adatok esetében helyben, a va-
rosban tevékenykedd partnerrel
dolgozhatnak egyiitt. Az iigyve-
zetd ugy vélekedett, hogy eddig
aklasztertagsagnak csak az elé-
nyeit tapasztaltak. Szamos ko-
10s projekt, megjelenés van mar
mogottiik, és biznak benne, hogy
egyre tobb nagy volumenii pro-
jektet hoznak majd létre a tagval-
lalatokkal kézésen. Hiszen a pa-
lydzati forrasok, a tagvallalatok-
nél jelen 1évé humdnerGforras-
dllomdny, annak szakértelme és

a klaszter mint kézponti szerepld
altal kindlt timogato szolgdltati-
sok egyiittese ezt lehet6vé teszi.

A SZILICIUM MEZ0
A debreceni Szilicium Mezo Regio-
nalis Informatikai Klaszter 2008.
julius elsején alakult 21 taggal. Az
alapito tagok kdzdtt van a Debre-
ceni Egyetem, a Magyar Telekom
Nyrt., a Netlock Kft., az Orgware
Kft. és az Albacomp Zrt. Pintér Ar-
nold igyvezets igazgaté tdjékozta-
tdsa szerint az alapitiskor megfo-
galmazott célok kozott szerepelt,
hogy a klaszter segitse el6 a tu-
ddsalapt, magas hozzdadott érté-
ket elGallité IK T-ipar kifejlédését
a régiéban; jaruljon hozzd a régié
hosszu tavi versenyképességé-
hez; az egyetemi kutatdsokat hoz-
za osszhangba a klasztertagi val-
lalkozasok igényeivel; timogassa
a klasztertagok szakmai tevékeny-
ségét a megval6suld infrastruk-
turalis fejlesztésekkel; segitse el§
Debrecenben, illetve a régiéban
a magas szintl, nemzetkozi 6sz-
szehasonlitisban is versenyképes
informatikai képzés teljes vert-
kumdnak (k6zépfok iskolai kép-
zés, kozép- és felsfoki szakkép-
zés, felnGttképzés, felsGoktatd-
si alap-, mester- és a PhD-képzés)
kiépitését, végiil kezdeményez-
ze az ipari és fGiskolai, egyetemi
k6z6s kutatébazisok létrehoza-
sat. A klaszternek jelenleg 34 tag-
ja van, de tovibbiak jelentkezé-
sét varjak. 2010. dprilis 9-én meg-
kaptdk az Akkreditalt Innoviciés
Klaszter cimet, igy részt vehetnek
olyan palyazatokon, amelyeket ki-
zarélag akkreditdcidval rendelke-
z6 klaszterek, illetve ezek tagval-
lalatai részére irtak ki — ismer-
tette Pintér Arnold. A mtiko-
désre dllami tdimogatdst nem
vettek igénybe, bevételeik
a klasztertagdijakbdl szarmaznak.
A tovibbhaladdst a megkezdett
uton tervezik. Az Uj Széchenyi
Terv keretében kiirtik az akkredi-
taciés cim megujitasira lehetGsé-
get adé pilydzatot, az ehhez sziik-
séges dokumentici6 Osszedllitisa
folyamatban van. Terveik k6zott
szerepel a klaszter tovabbi bévité-
se is. Ez jelenti egyrészt a Debre-
ceni Egyetem kozelébe teleptild

véllalkozdsokkal kialakitandé6 kap-
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csolatok elmélyitését, 4j partne-
rek bevondsit, masrészt pedig

a hatdr mend intézményekkel va-
16 egytittmiikodések erdsitését.
Emellett fontos célként fogalma-
z6dott meg a klaszter nemzetkozi
kapcsolatainak szélesitése, eurépai
uniés programokba valé bekap-
csoldsa. A fejlesztési tervek ko-
zott szerepel a DCIX halézat és

a hozzi kapcsol6dé DSK szerver-
kézpont létrehozasa, valamint az
egyuttmiikodd klasztertagok 4l-
tal l1étrehozandé projektcégekben
djabb K+F+I projektek elinditdsa
a GOP-1.2.1 pilyézad konstruk-
ci6 keretében (ahol 1 milliard fo-
rint a lehetséges timogatis).

HUSZONKET EVES KAPCSOLAT

— Egyenes 1t vezetett a klaszter
alapit6i kozé, mivel a Debreceni
Egyetemmel, mint gesztorral
szakmai kapcsolatunk immar
huszonkét éve tart — idézte fel

a kezdeteket Krdlik Gyorgy, az
Orgware Kft. tigyvezets igazga-
toja. Az egyetem 1988 6ta a cég
iltal fejlesztett JDolBer Human-
politikai és Bérszamfejtési szoft-
vert hasznalja, az elmult évek-
ben pedig tobb kutatis-fejlesz-
tési projektben vettek részt az
egyetem hathatds segitségével.
Nem elhanyagolhaté szempont
volt magdnak a klaszternek az az
alapelve, hogy a tagok egytttm-
kodve sokkal hatékonyabban
tudnak dolgozni, és eredménye-
ikkel egymast is erésitik. Az igy-
vezetl igazgatd szerint egyér-
telmten megtalaltik szdmitdsa-
ikat, hiszen az elmult években

a klasztertagokkal kozosen vég-
zett tevékenységiik eredménye
megmutatkozott a vallalkozis
tizleti sikereiben is.

Kralik Gydrgy szerint egyér-
telmii: Magyarorszagnak sziik-
sége van arra, hogy élenjaré IT-
technolégiak kifejlesztésével
és hasznalataval felzarkézhas-
son az EU-hoz. Ezt a feladatot egy
klaszterszervezet igen hatékonyan
eld tudja segiteni, mivel a tagok
oOtleteiket, fejlesztéseiket meg-
osztva masokat is versenyelonyhoz
juttathatnak. Az Orgware Kft.-t
1989-ben alapitottik, a cég HR-
és bérszamfejts szoftverfejlesztés-
sel foglalkozik. Huszonnégy {6il-

ldsa alkalmazottjuk van, 2011-re
a tervezett arbevételiik 285 mil-
116 forint.

EGESZSEGUGYI FOKUSZ
Az egészségiigyi alkalmazdsok
a szegedi Szoftveripari Innovacids
Polus Klaszter (réviden Infopdlus)
kiemelt tertilete. Csiszdr Fozsef me-
nedzser szerint a klaszter miko-
dése soran a kovetkez6 alapelveket
kéveti: a bels6 eréforrdsokra
épul novekedési folyamatokra
valé koncentrilas; a Szegedi Tudo-
manyegyetem ¢és a dél-alfoldi
szoftveripar vezetS kkv-cégei dl-
tal generalt, alulrdl épitkezé fo-
lyamatok timogatisa; a kozos cél
mentén a kéles6nos bizalmon ala-
pulé egytitemiikodés; hosszabb td-
vt kapcsolatokat erdsits stratégi-
ai szervezidés. A klaszter fo fejlesz-
tési és témateriiletei, platformjai
a szoftvermindség, a beagyazott és
mobilrendszerek, egészségiigyi al-
kalmazasok, tovabba a nyelv és be-
szédtechnolégia és az iparag-speci-
fikus megoldasok.

Csiszir Jozsef elmondta, hogy
a klaszter akkreditalt stituszabdl
adéddan a tagok jogosultak az akk-
reditdlt klaszterek részére meghir-
detett GOP-1.2.1 és GOP-1.3.1/b
jeld pélyazatokra palydzni. E pa-
lyazatok keretében 2009-ben kozel
2,5 millidrdnyi projektet nyertek,
illetve inditottak el. Ezek tilnyo-
mo6 tobbségének megvaldsitisa
még jelenleg is zajlik. A két legna-
gyobb pilyizat 1686 és 540 milli6
forintbol gazdilkodik. Az els6 pa-
lyazat célja a SIKK tuddskozpont
kompetencidira és a részt vevd ipa-
ri partnerek fejlesztési és piaci
tapasztalataira épitve egységes
szoftver-minGségbiztositasi plat-
form kialakitdsa, illetve lizleti al-
kalmazasok fejlesztése a szege-
di InfoP6lusban. A mésodik pa-
lydzat pedig keretrendszer és
szektorspecifikus alkalmazasok
fejlesztésével foglalkozik, igy el-
latasi lincok monitorozasival adat-
tarhaz-technoldgia, statisztikai
modszerek és mesterséges intel-
ligencia timogatasival. A klaszter-
menedzser megjegyezte még,
hogy miikédésiikhéz nem kapnak
allami tdmogatést, a tagoktdl befo-
ly6 tagdijakbdl finanszirozzik te-
vékenységiiket. ®
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Kontrasztok a kellekanyagpiacon

IDC
|nalyze the Fusure

elemzés

A gazdasagi valsag a tonerek és tintapatronok hazai piacara is ranyomta bélyegét. A nyomtatogyartok eredeti kellékanyagokbal
szarmaz6 bevételeit nem csupan az élesen visszaesd darabszamok nyirbaltak meg. A gépekre sz616 garancia lejartaval ugyanis
mind tobb felhasznalé tolt nyomtatéjaba olcsobb, kompatibilis kellékanyagot, vallalva az ezzel jaré kockazatot. Irta: Kis Endre

agyarorszigon féléven-
M te mintegy 2 milli6 tin-

tapatron és 1 milli6
toner kertil a nyomtat6kba, az
International Data Corporation
(IDC) adatai szerint. A gazdasigi
vilsdg hatdsira 2009 els6 félévében
a tintapatronok piaca 11,1 sziza-
1ékkal, a tonereké 5 szizalékkal
esett vissza. A 2009 masodik fél-
évében regisztrilt fél szizalékos
novekedést 2010 elsd és mdsodik
félévében kétszdzalékos csokkenés
kovette a tintapatronok esetében,
az eladott darabszdm a 2008 végi
2 millié utan 2009 masodik felé-
ben 1,8, tavaly pedig 1,6 millio
volt ugyanebben az id@szakban.
A tonerek darabszima a 2009-es
900 ezerrdl félévenként 5 szizalé-
kos novekedéssel tavaly visszaki-
szott 1 milliéra.

patronoké 3 szizalékkal 5,2 milli-
ardra nétt. A hullamzé teljesitmény
ellenére a piaci szereplok élmezo-
nye valtozatlan maradt, azt (ahé-
cérendben) tovabbra is a Canon, az
Epson, a HP és a Samsung alkotja.

EREDETI VS. KOMPATIBILIS

Az eredeti kellékanyagok piaci ré-
szesedése 2008-ban még ndtt, azt
az évet 58,6 szazalékkal zartik. Fz
2009 els6 félévében 55 szdzalék-
ra esett vissza, majd 1,2 szizalékos
novekedés utin 2010-ben tovibb
csokkent, az év végén mar csupan
53,4 szazalékot tett ki.

— A kompatibilis kellékanyagok
részesedése viszont a 2008 végi
28,8 szazalékrdl 2009 elss felében
33,1 szazalékra ugrott, és ez a n6-
vekedés azéta is tart, ardnyuk 2010
végén mdr 35,2 szizalék volt — mu-
tatott rd

Eredeti, kompatibilis, utantdltott és hamisitott kellékanyagok
piaci részesedése Magyarorszagon

Hitter
Léndrd, az
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A teljes kellékanyagpiac mérete
2009 els6 télévében még kozel
24 milliard forint volt, ebbdl
a tonerekhez kothets bevétel 17,3
millidrd forintot tett ki. A mdso-
dik félévben ezt mintegy 5 milli-
ard forintos visszaesés kovette —
a tonerek forgalma 21 szdzalékkal
13,7 milliard forintra csokkent.
A dntapatronokbdl szirmazé be-
vétel 16 szazalékkal 5,4 milliard fo-
rintra apadt. "Tavaly az elsG félév-
ben a tonerek forgalma mar 5 sza-
zalékkal nétt, a tintapatronoké
viszont tovabbi 7 szizalékkal csok-
kent, amit a masodik félévben for-
dulat kévetett — a tonerekbdl szar-
maz6 bevétel 1 szizalékkal 14,2
millidrd forintra csokkent, a tinta-

se 2008 el-
s6 félévében csokkenésnek indult:
az akkori 13,7 szazalékrol elGszor
11,9, majd 2010 els6 félévében
10,2 szazalékra fogyott. A masodik
félévhen ezt minimalis, fél szazalék
koriili ndvekedés kdvette, ami an-
nak kdszonhetd, hogy régebbi
nyomtatéiban a kormanyzati szek-
tor is ujratoltott kellékanyagokat
kezdett hasznalni. A hamisitott kel-
lékanyagok elhanyagolhaté mér-
tékben vannak jelen a magyar pi-
acon, ami nem mondhaté el a tér-
ség minden orszagardl. A nyom-
tatogyartok értheté moédon az
eredeti kellékanyagok mellett ér-
velnek, hangsilyozva, hogy a nem
eredeti kellékanyagok hasznila-
ta noveli a meghibdsodis kockaza-

tat, csokkenti a nyomatminGséget
és a nyomtatéra sz6l6 garancia el-
vesztéséhez vezet.

— Ezzel a felhasznalok is tisztd-
ban vannak — mondta Hitter Lé-
nérd. — Egy olcsébb, mondjuk 100
ezer forint alatti nyomtaté eseté-
ben, a 3 éves garancia lejartit ko-
vetGen azonban mar mérlegelnek,
és az adatokbdl kitiinik, mind
gyakrabban tgy itélik meg, hogy
az olcsobb, kompatibilis kellék-
anyag haszndlatabdl ad6do kole-
ségelény miatt érdemes véllalni
a kockizatot. Az utdntoltott kel-
lékanyagok a kompatibiliseknél is
olesébbak, viszont magasabb koc-
kézatot hordoznak. Ha egy 100
200 ezer forintos gép miattuk hi-
basodik meg, a koltségelény elve-
szik, ezért a nyomtatds koltségeit
csokkenteni igyekvd cégek az ol-
cs6bb alternativik koziil egyértel-
miien a kompatibilis kellékanyago-
kat részesitik el6nyben.

A nyomtat6gyartok és a kompa-
tibilis kellékanyagok gyartéi ko-
zott olyan kiélezetté vilt a verseny,
hogy a Xerox példiul ereded kel-
lékanyagai mellett kompatibilise-
ket is gyart nyomtat6ihoz.

— A kihivasra valaszolé nyomtaté-
gyartok olyan teljes korii nyomtaté-
menedzsment szolgaltatast kinal-
nak, amely a gép és a kellékanyagok
mellett a garanciat és a karban-
tartast is tartalmazza dsszességé-
ben elonydsebb aron, mint ha eze-
ket a felhasznalo kiilon vasarol-
nameg — emelte ki a kutatdselem-
z6. — A nyomtatégyartok szerint
a vallalat igy nagyobb megtakari-
tast érhet el anndl, mint ha eredet
kellékanyagrdl kompatibilisre val-
tana. Ezek a szolgaltatdsok azon-
ban ndlunk a nagyvallalati szekto-
ron kiviil egyelére nem terjedtek
el olyan széles korben, mint mas
piacokon.

FEHEREN FEKETEN

A gazdasdgi véilsdg kovetkeztében
a hazai nyomtatépiac 2009-ben
20 szdzalékot esett az egy évvel

koribbi szinthez képest. Ebbdl
a hullimvolgybél a 1ézernyom-
tatok szegmense nem til nagy,
de folyamatos, mintegy 5 sza-
zalékos novekedéssel jon ki —
és ezt a trendet érthetd médon
a kellékanyagpiac is titkrozi.

"Tavaly példdul jelentGsen nétt
a nagyon olcs6, 10-15 ezer forin-
tos, monokrém nyomtatok for-
galma. A gyartok veszteséggel ér-
tékesitik ezeket a gépeket, amit
a hozzdjuk kinalt, 18-20 ezer fo-
rintos eredet kellékanyagokon
hoznak be. Amig az eladott darab-
szam alapjan a monokrém nyom-
tat6k ardnya 35 szdzalék koriili
volt, a beléjiik kertil§ kellékanya-
gok a piac kb. 64 szdzalékat adtik.

— Ebbdl is lithatd, hogy a ha-
zai véllalatok csak abban az eset-
ben nyomtatnak szinesben, ha
az feltétleniil sziikséges, példa-
ul prezenticids célra; a hizon be-
lili hasznélatra szant dokumen-
tumok esetében a monokréom
nyomtatast valasztjdk — fejtette
ki Hitter Lénard. — A kdltség-
és kornyezettudatos felhasznaléi
magatartas azonhan ma még sok
esethen nem terjed ki a kétolda-
las nyomtatasra, illetve az egyik
oldalon mar nyomtatott papir ij-
holi felhasznalasara. Ezen a té-
ren a kisvallalatok lekorbzik a na-
gyobb szervezeteket, amelyeknél
megfelelo belsé szabalyozas meg-
alkotasara lenne sziikség ehhez
a gyakorlathoz.

A kellékanyagok piacira nézve
az IDC hivatalosan nem ad el6-
rejelzést. Az utébbi két év ada-
tai, valamint a nyomtatépiac idén
varhat6 5 szdzalékos novekedé-
se alapjan azonban val6szin{sit-
het6, hogy a béviilés lasst titemi
lesz — révid tdvon, f6leg a lakos-
sagi piacon még enyhe csokke-
nésre is szamithatunk. Az erede-
ti és a kompatibilis kellékanya-
gok versenye is minden bizony-
nyal folytatédni fog, és utébbiak
piaci részesedése varhatéan to-
vabb né az idei évben. ¥
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~ Afennallasanak 100. és magya

rorszagi miil

[IKiartyatol
IAlS adattaroldsig

ddésének 75. évfordulojat iinnepl6 IBM jovore is fontos mérfoldkohoz érkezik:

60 éve lesz, hogy a gyarté bemutatta a vilég elsd magnesszalagos adattarol6 rendszerét. Ezzel olyan fejlddés vette kezdetét,
amely két évtized leforgasa alatt az ipari paradigma tilhaladasahoz és az informacios kor eljoveteléhez vezetett.

20. szdzad negyvenes évei-
ben a lyukkartya szamitott
az adattdrolds legfejlettebb
formajanak. Egy kirtydn mindosz-
sze 80 karakternyi informaciot le-
hetett rogziteni, ezért a mar ak-
koriban is hatalmas adatmeny-
nyiséggel dolgozé szervezeteknél
— mint amilyen az Egyesiilt Alla-
mok tirsadalombiztositdsi hivata-
la —, a lyukkartydkat tirolé szekré-
nyek hektirokban kifejezhets rak-
tarteriiletet foglaltak el. Problémit
jelentett az adatfeldolgozds lassa-
saga is: percenként 100 kirtya ke-

~~~~~

A

ségnek szamitott — ez masodper-
cenként 133 karaktert jelentett.

Az amerikai tdrsadalombiztositd
az IBM-et kérte, hogy taldljon egy
hatékonyabb megoldist az adattd-
roldsra, és az nem is varatott ma-
gira sokdig. Az elsd magnessza-
lagos adattarolé, az 1952-hen ke-
reskedelmi forgalomba hozott IBM
726-0s masodpercenként 7500 ka-
rakteres sehességgel miikodott,
ami a lyukkartyak feldolgozasahoz
képest 56-szoros teljesitményndve-
kedést hozott.

AZ INFORMACIOS KOR HAINALA

A mignesszalag hasznilata 1949-
ben még nagyrészt kiakndzatlan
teriilet volt. Az IBM kutat6inak
gyakorlatilag mindent az alapok-
t6l kellett felépiteniiik a szalagos
adattiroldshoz. Milyen széles sza-
lagot hasznaljanak, hogyan gyor-

sitsak fel, illetve allitsak meg a te-
kercsek porgését, hogyan kertiljék
el a deformaléddst, miként mini-
maliziljik a veszteséget? — sora-
koztak a megvilaszoland6 kérdé-
sek. Az adattdroldshoz tobbek ko-
zott hibatlan felilletd mdgnessza-
lagra volt sziikség, ezért az IBM
poughkeepsie-beli telephelyén fel-
épitette a vildg legfejlettebb szalag-
bevond egységét és az elsd, gyar-
tishoz hasznilt tisztaszobit.

Az 1953-ban hemutatott mag-
nesszalagos taroléval miikddo
nagygép, az IBM 702 az Electronic
Data Processing Machine nevet vi-
selte, ami jelzi, hogy a szalagos
adattarolok milyen fontos szerepet
jatszottak az adatfeldolgozé ipar
életre hivasaban. A New York
Times abban az évben arrdl szimolt
be, hogy egy vegyi tizem gépid6t
kivan bérelni az IBM kézpontja-
ban miikodd 702-esen egy kolt-
ségszamitdsi probléma megoldasa
érdekében. A cikk szerint az IBM
technolégidjival ez varhatéan 100
6riba telik majd, mig egy asztali
szamolégéppel dolgozo kényve-
16nek 2500 évre lenne sziiksége
a feladat elvégzéséhez. A modell
t6bb mint fél évszizad miltin,
napjainkban ismét a figyelem ko-
zéppontjiba keriilt, amikor a vélla-
latok adat- és szamitasigényes m-
veleteikhez a felhdben bérelhemek
erSforrasokat.

Az IBM 726 bejelentését kive-
téen a gyart6 mellett 16 szerve-

zet villalkozott arra, hogy adata-

it a lyukkértyikrdl a merdben 1j
mégnesszalagos tiroldkra migrélja
— kozottiik az USA Nemzetbiz-
tonsagi Hivatala, haditengeré-
szete és meteorolGgiai intézete,

a GE, a General Motors, a Boeing,
a Lockheed, valamint a kaliforniai

—

Az amerikai tarsa-
dalombiztosita az
IBM-et kerte, hogy
talaljon egy hate-
konyabb megoldast
az adattarolasra.

egyetem Los Alamos-i és Lawrence
Livermore laboratériuma.

Az 50-es és 60-as években az
IBM talalmanyok és tovabbfejlesz-
tések soraval demonstralta veze-
to szerepét az adattarolas teriile-
tén. A szalagos tarolérendszerek
teljesitményének novelése ér-
dekében példaul elsoként helye-
zett at hizonyos kontroller funkci-
oékat a kdzponti feldolgozé egység-
bol a meghajtéra. Az 1974-ben be-
mutatott IBM 3850 Mass Storage
System (MSS) volt az els auto-
matizilt tirolérendszer, amely
) architektira, valamint az els§
gyorsitotar kontroller, az IBM
3380 Model 11/13 kifejlesztéséhez

szolgilt alapul 1984-ben. A 3380-
as alapjain fejlédtek ki azok a td-
rol6 kontrollerek, amelyek lehetévé
tették a virtudlis szalagkiszolgilé
(Virtual Tape Server, VTS) létre-
jottét, a szalagos és a lemezes tiro-
16k optimalizéldsit.

A KOR NEGYSZOGESITESE

Az 1984-es év fontos mérfoldks
volt az IBM tirol6rendszereinek
torténetében. Addig ugyanis a 10,5
colos szalagtekercsek szdmitottak
ipari szabvinynak, amelyek 160
MB adatot tiroltak, és masodper-
cenként 1,25 MB adatsebességet
tettek lehetévé. Az 4j IBM 3480
ezzel szemben 5,5 colos, szogletes
cartridge-okat haszndlt, amelyek
200 MB térol6kapacitissal birtak,
és a sebességiik masodpercenként
3 MB volt. Nem utolsésorban egy
3480-as szalagos alrendszer a tiz
évvel kordbbi, 3420-as gépekhez
képest feleakkora vagy még an-
ndl is kisebb alapteriileten kinilta
ugyanazt a tarolkapacitést.

A nyolcvanas évek végére a me-
revlemezek — amelyeket ugyan-
csak az IBM tallt fel és mutatott
be 1956-ban — lendiiletes fejlédé-
sen mentek keresztiil; ennek ko-
szonhetGen folyamatosan nétt az
elérhet6 adatstrtiség és merede-
ken esett a tirolds GB-onkénti
koltsége. A lemeztombok (disk
array-ek) és az optikai meghaj-
tok megjelenése azzal fenyegetett,
hogy a szalagos tarolék hattérhe
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szorulnak, és pusztan archivalas
céljara maradnak hasznalatbhan.
Az IT-iparag a nagygépek és veliik
egyiitt a szalagos adattarolas ko-

amelyek a szalagkonyvtiron be-
lil miikodtek, kimondottan azzal
a céllal, hogy az adatok be- és ki-
dramldsdt irdnyitsik. A 90-es évek

3570 Magstar MP-vel forradal-
mian 4j szalagarchitektira 1épett
szinre, amely az IBM t6bb in-
novacidjit — kozottiik az iré-ol-

ranak végét jovendalte.

Az IBM almadeni ku-
tatokozpontja 1988 ele-
jén kiilon csoportot ho-
zott 1étre azzal a cél-
lal, hogy térképezze fel
a mdgnesszalag mint
adathordoz6 jovGbeni
hasznalatanak lehet&sé-
geit, valamint novelje to-
vabb a kapacitést és a se-
bességet a vilagszerte elter-
jede IBM 3480/3490 tirolok
megbizhatdsiginak megtartisa
mellett. A 90-es évekre a kilonbo-
z6 szalagformatumok és architek-
tarak feliigyelete is olyan problé-
mat jelentett a vallalatok szimara,
amely megolddsra virt.

Az IBM szalagmeghajtdinak és
kontroller rendszereinek erdssé-
geit livegszalas csatlakozdssal 6t-
vozve 1993-ban mutatta be 3495-
0s szalagkonyvtar adatszerverét
(Tape Library Dataserver), amely
ismét a CPU — sét akkor mdr
a CPU-hal6zatok — tehermente-
sitését jelentette, mivel a szalagos
egységek feliigyeletét a nagy tel-
jesitményii konyvtar-menedzse-
rekre ruhdzta at. Ezek lényegé-
ben olyan célszamitégépek voltak,

elején egy ilyen szalagkonyvtar
tobb szdz terabdjt adatot térolt,
az évtized végére a kapacitist mar
petabdjtokban mérték.

Az 1995-ben bejelentett
Magstar 3590-es szalagmeghaj-
tok djraértelmezték a nagyval-
lalati szalagos adattirolds fogal-
mat, mivel olyan platformot kép-
viseltek, amely mind szélesebb
kord timogatdst adott a kiilon-
b6z6 opericiés rendszerekhez és
alkalmazasokhoz. A kévetkezd
évben forgalomba hozott IBM

IBM System Storage TS3500 Tape Library:
a szalagkdnyvtar napjainkban tobb mint
2,7 exabajt tarkapacitassal

vaso fejet szabilyozé szervot — is
hasznositotta a lemezes adatta-
rolas teriiletérél.

NYITAS A JOVORE

Az IBM szalagos tirol6megoldi-
sokat fejleszt6 laborat6riumabdl
indult 1997-ben az a kezdetben in-
formalis kezdeményezés, amely

a Magstar 3570 MP technolégiait
a meglévs termékarchitektdrakra
kivanta atiiltetni. A kezdeménye-

A lemezes adatitarolas felporgese

A merevlemez felalilisatol kezdve az IBM innovaciok

¢s vilagesicsok sorozatan keresztiil irta a lemezes adatté-
rolds torténetéta 20. szazad masodik felében:

1956. - Az IBM 350, az els6 lemezes adattarol6 egy-
ség bejelentése. Az 50 darab, forgd mégneslemezen az ol-
vasofej amasodperc tort része alatt eléri az adatokat. Ez
atechnoldgia késobb preferdlt médiumma valt az online
tranzakciok feldolgozasa terén.

1971. - Az IBM bemutatja az ipardg els6 hajlékony mag-
neslemezét. A floppy minden addiginal kényelmesebb
adatkezelést tett lehetGvé, és vilagszerte elterjedt a kisebb
szamitogépes rendszerek felhaszndloi korében.

1974. - Forgalomba keriil az IBM 3340 lemezmeghaj-
16, amely Winchester néven valtismertté. Kisebb és kony-
nyebb ir6-olvaso feje kozelebb keriilt a magneslemezhez,
amelyen a korabbiakhoz képest kétszer nagyobb adatsii-
riiséget lehetett elérni.

1980. - Az IBM bevezeti a thin film technoldgidt, amely-
lyel a 3380 Direct Access Storage Device (DASD) meg-
hajto feje masodpercenként 3 milli6 karaktert képes ir-
ni-olvasni. Ez az els6, kereskedelmi forgalomba hozott
lemezes meghajto, amely elérte ezt a sebességet.

1992. — Az IBM az elsok kozott Iép piacra 1 gigabdjt taro-
lokapacitasd, 3.5 colos merevlemezzel - ez félmillié gépelt
oldalnak megfelel6 informaciomennyiség rogzitéséhez ele-
gendo. Ugyanebben az évben az IBM egy 2 GB-os modell,
valamint egy 4 GB tarkapacitdsu, 5,25 colos merevlemez
szallitdsac is megkezdi. Az eredeti eszkozgydrtok az év végé-
ig tobb mint 250 ezer 1 GB-os merevlemezt rendeltek.
1998. - Az 1BM tjabb cstcsokat allit fel a lemezen elér-
het6 adatsiiriiség folyamatos novelésével. Ebben az év-
ben debiitalt a notebookokba szant, akkori legnagyobb
kapacitdsu merevlemez, amely négyzetcolonként 14 GB
adatmennyiséget tdrolt; a Microdrive, a vilig legkisebb és
legkonnyebb merevlemeze, 200 floppynak megfelel6 tar-
kapacitdssal; és az asztali gépekhez késziilt, addigi legna-
gyobb adatsiir{iséget biztosité Deskstar 25GP, amely az
1956-ban bemutatott, 5 MB-os merevlemez kapacitisa-
nak 6tezerszeresét kindlta.

1999. - Az IBM bemutatta Enterprise Storage Server
nagyvallalati tdrolorendszerét, amely 11 terabajtig terjedd
méretezhetGségével és adatsebességével egyarant vilag-
csucesot tartott. A Shark kodnéven ismert ESS gyartasat az
IBM Magyarorszagra, Vacra hozta.

z&s iparagi erdfeszitéssé izmoso-
dott, amely arra irinyult, hogy az
adattdrol6 rendszerek vezets gydr-
toival karoltve létrehozzon egy va-
16ban nyilt szabvanyt képviseld,
magnesszalagos tirolémegoldast.
Igy sziiletett meg a Linear Tape
Open (LT'O) technolégia. A for-
mdtum és a hasznalathoz sziik-
séges technolégiak kulcseleme-
itaz IBM adta ehhez a fejlesztés-
hez, és az I'T'O két évnél rovidebb
id§ alatt bejarta a laborat6rium-
bdl a piacra vezet utat. Az IBM
Ultrium LTO-meghajt6 az au-
tomatizdlds Gj megolddsait hozta
magaval, és ismét a szalagos adat-
tarolds koltségelényeire iranyitot-
ta a figyelmet. Megjelenése a 20.
szazad végén j tivlatot nyitott

a médium tovabbi fejlédése és al-
kalmazisa el6tt.

Azok az innovicidk, amelyek az
IBM lemezes adattirol6iban jelen-
tek meg — példdul a fizikai konyv-
tirak t6bb logikai konyvtirra valé
particionaldsa, az tivegszalas halo-
zati kapcsolat timogatdsa, a peer-
to-peer adatduplikicid, a Linux
és mds, nyilt forrdskodi rendsze-
rek timogatisa — az ezredfordu-
16t kovetGen is segitették a szala-
gos adattirolds fejldését. Ezzel
parhuzamosan az IBM szalagos al-
rendszereinek méretezhetGsége,
megbizhatdsiga és koltséghaté-
konysdga folyamatosan nétt, tize-
meltetésitk még konnyebbé valt.
A merevlemezek és adattirol6
technolégiik fejlesztése terén el-
ért eredményeinek elismeréseként
az IBM 2000 decemberében dtve-
hette az Egyesiilt Allamok legran-
gosabb tudomanyos-technoldgi-
ai kitiintetését, a National Medal of
"Technology and Innovation érmet.

Az IBM ezt kévetGen mutatta be
"TotalStorage koncepcidjat, amely
az adattdroldssal kapcsolatos Gsszes
igényt lefedd megolddsok robusz-
tus portfolidjit jeloli, a szalagos és
lemezes tirolérendszerektdl kezd-
ve a hdlézati tarolémegolddsokon
it a szoftverig és a szolgaltatdso-
kig. Tiz év miltan eimondhatjuk,
hogy a szalagos adattarolék a 21.
szazadban is egyértelmiien bizonyi-
tottak létjogosultsagukat — a rob-
banasszeriien novekvo adatmeny-
nyiség egyre nagyobbh részét hizzak
rajuk a felhasznalok vilagszerte. X
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